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UNIDAD UNO: ANÁLISIS DEL ENFOQUE ECONÓMICO SOCIAL Y EMPRESARIAL 

Conceptos  y Origen de  la Economía 

Economía es la ciencia que trata del desarrollo de las relaciones sociales de producción. Estudia las 

leyes económicas que rigen la producción, la distribución, el cambio y el consumo de los bienes 

materiales en la sociedad humana, en los diversos estadios de su desarrollo. La economía política es 

una ciencia histórica. Revela las condiciones y causas del origen, evolución y cambio de unas formas 

sociales de producción por otras, más progresivas. La economía política roza los intereses económicos 

y políticos fundamentales de los hombres, de las diversas clases de la sociedad y, en las formaciones 

antagónicas de clase, es campo de una aguda lucha clasista. Por esto no existe ni puede existir una 

economía política única para todas las clases. Existen la economía política burguesa, la economía 

política proletaria y la economía política de las clases intermedias: de la pequeña burguesía. Como 

quiera que las relaciones de producción son relaciones entre los hombres y se forman en el proceso 

de producción de los bienes materiales, la economía política estudia y desentraña las leyes que 

presiden el desarrollo de tales relaciones en estrecha conexión y acción recíproca con las fuerzas 

productiva, fuerzas que, en unidad con las relaciones de producción, constituyen el modo de 

producción de una determinada formación económico social. La economía política surgió en la época 

del régimen esclavista como ciencia que trata de la administración de la hacienda doméstica. A este 

ǎƛƎƴƛŦƛŎŀŘƻ ƛƴƛŎƛŀƭ ǎŜ ŘŜōŜ Ŝƭ ƴƻƳōǊŜ ŘŜ ƭŀ ŎƛŜƴŎƛŀΣ ŘŜǊƛǾŀŘƻ ŘŜ ƭƻǎ ǇŀƭŀōǊŀǎ ƎǊƛŜƎŀǎ άǇƻƭƛǘŜƛŀέ ȅ 

άƻƠƪƻƴƻƳƛŀέ όάǇƻƭƛǘŜƛŀέΥ ƻǊƎŀƴƛȊŀŎƛƽƴ ǎƻŎƛŀƭΤ άƻƠƪƻǎέΥ ŎŀǎŀΣ ƘŀŎƛŜƴŘŀΤ ȅ άƴƻƳƻǎέΥ ƭŜȅύΦ [ŀ ŜŎƻƴƻƳƝŀ 

política empezó a desarrollarse como ciencia independiente al nacer el modo de producción 

capitalista. A ese período corresponden las primeras tentativas de interpretar teóricamente y elucidar 

varios fenómenos del capitalismo. En los siglos XVI-XVIII, surgió y se desarrolló la corriente del 

pensamiento económico y de la economía política conocidos con el nombre de mercantilismo. Los 

mercantilistas, centrando su atención en los fenómenos superficiales de la vida económica de la 

sociedad, atribuyeron un significado decisivo a la esfera de la circulación, al comercio, al dinero, como 

fuente única de la riqueza. En el período en que se forma el modo capitalista de producción, cuando 

la burguesía era todavía una clase ascendente y desempeñaba un papel progresivo en la lucha contra 

el feudalismo, cuando las contradicciones entre la burguesía y el proletariado aún no se habían 

desarrollado, surgió y se estructuró la economía política burguesa científica o clásica. Sus fundadores, 
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W. Petty, A. Smith y D. Ricardo, iniciaron la investigación científica del modo capitalista de 

producción, hicieron muchos descubrimientos importantes en la elucidación de las leyes que rigen la 

producción social y la distribución de los bienes materiales. Sin embargo, la limitación burguesa y el 

insuficiente desarrollo del capitalismo impidieron a los clásicos de la economía política burguesa 

descubrir la esencia explotadora y el carácter históricamente transitorio del capitalismo, poner al 

desnudo las contradicciones antagónicas del mismo. Desde el momento en que la lucha de clases del 

proletariado empezó a amenazar la existencia del capitalismo, la economía política burguesa clásica 

cedió su puesto a la economía política vulgar, es decir, no científica, que domina en el mundo 

capitalista hasta el presente. Sus primeros representantes, J. B. Say, T. R. Malthus, J. S. Mill, 

MacCulloch y otros, suplantaron el conocimiento científico de los fenómenos económicos por la 

descripción de sus nexos puramente externos, superficiales, con miras a la intencionada defensa del 

régimen capitalista. Cuando aparece el marxismo, la tarea principal de los economistas vulgares 

estriba en refutarlo. Utilizando el anticomunismo como principal arma político-ideológica del 

imperialismo, la economía política burguesa contemporánea dirige burdos y primitivos ataques contra 

Ŝƭ ǎƻŎƛŀƭƛǎƳƻ ŎƛŜƴǘƝŦƛŎƻ ȅ ƭƻǎ ǇŀƝǎŜǎ ǎƻŎƛŀƭƛǎǘŀǎΣ ƛƴǾŜƴǘŀ ƴǳŜǾŀǎ ƛƳǇǳƎƴŀŎƛƻƴŜǎ άŎƛŜƴǘƝŦƛŎŀǎέ ŘŜƭ 

marxismo, intenta adaptar la doctrina económica marxistaτleninista a las nuevas necesidades de la 

apología del capitalismo actual. En las condiciones a que da origen la lucha entre los dos sistemas 

mundiales: el socialista y el capitalista, los economistas burgueses consideran, que su principal tarea 

estriba en conservar por todos los medios el capitalismo, preseƴǘŀǊƭƻ ŎƻƳƻ ŎŀǇƛǘŀƭƛǎƳƻ άǇƻǇǳƭŀǊέ ŘŜƭ 

que se afirma que ha perdido su naturaleza capitalista y se ha convertido poco menos que en 

socialismo, con lo que pretenden evitar su hundimiento inevitable. Estudiando el modo capitalista de 

producción y aprovechando con espíritu crítico los elementos científicos de la economía política 

burguesa clásica, Marx y Engels crearon, por primera vez, la economía política proletaria, 

auténticamente científica, que se convirtió en importantísima parte integrante del marxismo-

leninismo. El marxismo llevó a cabo un cambio radical, revolucionario, en la economía política. Allí 

donde los economistas burgueses veían relaciones entre las cosas, Marx descubrió relaciones entre 

los hombres, entre las clases sociales, relaciones económicas de producción. Son, precisamente, las 

relaciones de producción entre los hombres, en cuanto las relaciones fundamentales y decisivas de 

todas las relaciones sociales, las que constituyen el contenido de los fenómenos sociales, objeto de 
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estudio de la economía política. Frente a los economistas burgueses, que consideran el modo 

capitalista de producción como perpetuo, invariable y plenamente concorde con la naturaleza y los 

intereses del hombre, la economía política proletaria descubrió los leyes internas del origen, 

desarrollo e inevitable hundimiento del capitalismo, por primera vez demostró científicamente la 

limitación del capitalismo, su carácter históricamente transitorio. La doctrina económica de Marx y de 

Engels constituye una fundamentación profunda y multilateral acerca de que es inevitable el 

hundimiento revolucionario del capitalismo y la instauración de la dictadura de la clase obrera, acerca 

de la misión histórica del proletariado como sepulturero del capitalismo y creador de la sociedad 

nueva, comunista. A la investigación multilateral de las relaciones de producción del capitalismo está 

ŎƻƴǎŀƎǊŀŘƻ Ŝƭ ǇǊƛƴŎƛǇŀƭ ǘǊŀōŀƧƻ ŘŜ aŀǊȄΥ ά9ƭ /ŀǇƛǘŀƭέΦ 9ƴ ŞƭΣ aŀǊȄ Ǉǳǎƻ ŀƭ ŘŜǎŎǳōƛŜǊǘƻ ƭŀ ƭŜȅ ŜŎƻƴƽƳƛŎŀ 

que rige el movimiento de la sociedad capitalista (la producción y apropiación de la plusvalía), analizó 

las contradicciones del capitalismo y demostró científicamente la inevitabilidad de la sustitución 

revolucionaria del capitalismo por el socialismo. La piedra angular de la doctrina económica de Marx 

es la teoría de la plusvalía, teoría con que se revela el secreto de la explotación capitalista, se 

muestran al desnudo las irreconciliables contradicciones antagónicas entre el trabajo y el capital, que 

llevan al capitalismo a su inevitable hundimiento. La economía política proletaria muestra cómo todo 

el decurso del desarrollo histórico de la sociedad humana prepara las condiciones en que nace y 

vence el modo comunista de producción, La economía política proletaria se formó en lucha sin cuartel 

con las concepciones hostiles al marxismo en la esfera de la teoría económica. Alcanzó su ulterior 

desarrollo en los trabajas de Lenin. Defendiendo la doctrina revolucionaria del marxismo contra los 

ataques de la seudociencia burguesa, así como contra las tergiversaciones de los revisionistas y 

oportunistas, Lenin desarrolló con espíritu creador la doctrina económica de Marx y Engels, elevó el 

marxismo a un nuevo grado, más elevado. Lenin creó la doctrina del imperialismo como estadio 

superior del capitalismo, descubrió la esencia y los rasgos fundamentales de la crisis general del 

capitalismo, desarrollo la teoría de la revolución proletaria, fundamentó la inevitabilidad de la victoria 

del socialismo en un solo país, la doctrina sobre la no simultaneidad de la victoria del socialismo en 

diversos países y la multiplicidad de formas del tránsito al socialismo, la importancia histórico-mundial 

de la alianza de la clase obrera con el campesinado en la lucha por la victoria de la revolución 

socialista. Lenin sentó las bases de una nueva sección en la ciencia económica: la economía política 
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del socialismo. Esta nueva parte de la economía política revela las leyes económicos de la transición 

del capitalismo al socialismo, los caminos y métodos para establecer el modo comunista de 

producción; investiga las leyes económicas objetivas del socialismo, da una explicación fundada de las 

condiciones objetivas a que responde el paso gradual al comunismo, pone al descubierto las leyes de 

formación y desarrollo del sistema mundial del socialismo. La economía política marxistaτleninista 

constituye una poderosa arma teórica en la lucha contra el imperialismo y por la edificación del 

comunismo, sirve a los partidos comunistas y obreros de todos los países como guía para la acción. La 

economía política marxista-leninista posee un carácter de clase, de partido. Desenmascara 

decididamente la esencia anticientífica y reaccionaria de la ciencia económica burguesa, defensora 

del capitalismo; sostiene una lucha intransigente contra el revisionismo, el reformismo y otras 

tergiversaciones de la teoría económica. La economía política del socialismo, como el marxismo en su 

conjunto, posee un carácter creador y activo. Se desarrolla en estrecho lazo con la práctica de la 

edificación comunista. Generalizando la experiencia de la creación de la sociedad comunista en la 

U.R.S.S., la experiencia de la construcción del socialismo en todos los países del sistema socialista 

mundial, la experiencia del desarrollo del capitalismo, la práctica del movimiento obrero y de la lucha 

de los pueblos oprimidos y dependientes contra el imperialismo, la economía política marxista-

leninista se va enriqueciendo sin cesar con nuevos principios teóricos y nuevas conclusiones. Han sido 

importantes hitos en el desarrollo creador de la economía política marxistaτleninista, las 

resoluciones de los Congresos XX y XXI del P.C.U.S., así como los documentos de las Conferencias de 

los partidos comunistas y obreros celebradas en 1957 y en 1960. Realizó una aportación ingente en el 

avance de la economía política, el XXII Congreso del P.C.U.S.. En el programa aprobado y en las 

resoluciones del Congreso se hace un profundo análisis de los problemas más importantes de la 

economía política del capitalismo contemporáneo y del socialismo. Figuran entre dichos problemas: el 

relativo a las dos fases de desarrollo de la sociedad comunista y a las leyes de la transformación del 

socialismo en comunismo; el de la creación de la base material y técnica del comunismo; el de las vías 

de desarrollo y aproximación de las dos formas de propiedad socialista; el de la desaparición de las 

diferencias de clase y la consolidación de la igualdad social; el de la transformación gradual de las 

relaciones de producción socialistas en comunistas; el de llevar hasta su término la revolución cultural 

y educar al hombre nuevo. Forma un importante capítulo de la economía política del socialismo, la 



5 

 

caracterización del sistema socialista mundial y las leyes de su desarrollo. Junto a la economía política 

existen varias ciencias que estudian distintos aspectos de las relaciones económicas basándose en las 

leyes descubiertas por la economía política. 

 

La teoría del valor y de la plus-valía 

En último análisis, todos los progresos de la civilización vienen determinados por el aumento de la 

productividad en el trabajo. Mientras la labor de un grupo humano sólo alcanza, a duras penas, a 

mantener la vida o subsistencia de los trabajadores, mientras no existe algún excedente o sobrante 

por encima de este producto indispensable, resultan imposibles la división del trabajo, la aparición del 

artesanado, las condiciones imprescindibles para la existencia y la actividad de los artistas y de los 

científicos. Por consiguiente, y con mucha más razón, no hay, mientras dure tal circunstancia, ninguna 

posibilidad de desarrollo de las técnicas que exigen aquellas especializaciones. 

 

El excedente social 

Mientras el rendimiento del trabajo sea tan bajo que el producto del trabajo de un hombre sólo baste 

para su propio sustento, no hay ni puede haber tampoco división social, diferenciación en el interior 

de la sociedad. Todos los individuos son, en este caso, productores; todos se encuentran en idéntico 

estado y nivel de privación y de incapacidad. 

Todo aumento de la productividad del trabajo que supera aquel nivel mínimo, crea la posibilidad de 

un pequeño excedente, y desde el momento que existe un sobrante de productos, que dos brazos 

rinden más de lo que requiere su propia manutención, aparece la posibilidad de lucha por la 

distribución de este superávit. 

A partir de entonces, el conjunto de la labor de una colectividad ya no está forzosamente destinado al 

mantenimiento de los productos. Una porción de este trabajo puede ser destinada a liberar a otro 

sector de la comunidad de la necesidad de dedicarse tan sólo a su propio mantenimiento. 

Cuando surge esta posibilidad, una parte de la sociedad puede erigirse en clase dominante, 

caracterizándose, principalmente, por el hecho de verse emancipada de la necesidad de trabajar para 

poder subsistir. 

En tal circunstancia, el trabajo de los obreros se descompone en dos partes. Una parte sigue 
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efectuándose para proveer el sostén de los propios productores; lo denominaremos trabajo 

necesario. Otra parte sirve para mantener a la clase dominante; lo llamaremos el trabajo sobrante. 

Citemos un ejemplo evidente demostrativo: los esclavos en las plantaciones, ya sea en determinadas 

zonas y épocas del Imperio romano, ya sea también en las grandes plantaciones, a partir del siglo XVII, 

en las Indias occidentales o en las islas africanas, bajo el poder colonial portugués. Generalmente, en 

las regiones tropicales, el dueño no proporciona ni el alimento del esclavo; es éste mismo quien lo ha 

de producir, los domingos, cultivando un exiguo espacio de tierra. Seis días por semana, el esclavo 

trabaja en la plantación; es un trabajo cuyo fruto no le pertenece, crea un excedente social que 

abandona desde el instante de su producción, que pertenece en exclusiva a los señores de los 

esclavos. La semana laboral, de 7 jornadas en este caso, se divide en dos partes: el trabajo de un día, 

el domingo, es un trabajo necesario, para sostener al esclavo y a su familia; el trabajo de los otros 6 

días de la semana es lo que constituye el trabajo sobrante, cuyo producto revierte en exclusivo 

beneficio de los amos, sirve para su subsistencia y, además, para su enriquecimiento. 

Otra muestra histórica: las grandes propiedades en la alta Edad Media. Las tierras de estos dominios 

están distribuidas en tres facciones: los terrenos comunales o de propiedad colectiva, esto es, los 

bosques, las praderas, los pantanos, etc.; la tierra que los siervos cultivan para mantenerse ellos y sus 

familias; finalmente, las tierras que han de trabajar para sostener a sus señores feudales. 

Ordinariamente, en este caso, la semana laboral es de 6 días y ya no de 7. Se divide en dos partes 

iguales: durante tres jornadas cada semana, el siervo de la gleba se ocupa en producir lo que necesita; 

otras tres jornadas semanales las destina a tierras de su señor, sin ninguna remuneración. El vasallo 

efectúa un trabajo gratuito a favor de la clase privilegiada, del grupo en el poder. 

Podemos definir el producto de estos dos tipos de trabajo tan diferentes con términos también 

distintos. Cuando el productor realiza el trabajo necesario, crea el producto necesario. Cuando, en 

cambio, realiza un trabajo sobrante, entonces crea excedente de producto social. El excedente de 

producto social es la parte de la producción social de que, aún siendo realizada por la clase de los 

productores, se apropia de la clase dominante, cualesquiera que sean el modo o el medio que emplee 

para retenerla en su poder: ya sea en forma de productos naturales, ya sea en forma de mercancías 

destinadas a ser vendidas, ya sea en forma de dinero.  

La plus-valía no es, por tanto, nada más que la forma monetaria del producto de excedente social. 
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Cuando es exclusivamente en forma de dinero que la clase dominante se apropia de la parte de 

ǇǊƻŘǳŎŎƛƽƴ ŀƴǘŜǊƛƻǊƳŜƴǘŜ ŘŜƴƻƳƛƴŀŘŀ ŜȄŎŜŘŜƴǘŜ ŘŜ άǇǊƻŘǳŎǘƻέΣ ŜƴǘƻƴŎŜǎ ȅŀ ƴƻ ǎŜ ǳǘƛƭƛȊŀ Ŝǎǘŀ 

exǇǊŜǎƛƽƴ ǇŀǊŀ ŎŀƭƛŦƛŎŀǊƭŀΣ ǎƛƴƻ ƭŀ ŘŜ άǇƭǳǎǾŀƭƝŀέΦ tƻǊ ƻǘǊŀ ǇŀǊǘŜΣ Ŝǎǘƻ ƴƻ Ŝǎ Ƴłǎ ǉǳŜ ǳƴ ǇǊƛƳŜǊ ŜǎōƻȊƻ 

de la definición de plus- valía que examináramos más adelante. ¿Cuál es el origen del excedente del 

producto social? El excedente del producto social se presenta como el resultado de la expropiación 

gratuita ςsin la compensación o el intercambio de alguna contrapartida en valor- de una parte de la 

labor de la clase productora, efectuada por el estamento en el poder. Cuando el esclavo trabaja dos 

días cada semana en la plantación del dueño de los esclavos y todo el fruto de este esfuerzo es 

acaparado por este propietario, sin ninguna remuneración a cambio, el factor causal de este 

excedente de producto social es el trabajo gratuito, no pagado, realizado por el esclavo en beneficio 

de su amo. Cuando el siervo trabaja tres días por semana en la tierra del señor feudal, el origen de 

esta renta, de este excedente de producto social, es también la labor no remunerada, gratuita, 

prestada por el siervo. 

 

Comprobaremos seguidamente que el origen de la plus-valía capitalista, es decir, de la renta o 

beneficio de la clase burguesa en la sociedad de tipo capitalista, es exactamente el mismo: se trata de 

un trabajo no remunerado, gratuito, proporcionado al capitalista por el proletario, por el asalariado, 

sin que perciba ningún valor a cambio de su tarea. 

 

Mercancías, valor de uso y valor de cambio 

Todo producto del trabajo humano ha de rendir normalmente una utilidad, ha de poder satisfacer 

alguna necesidad del hombre. Puede afirmarse, en efecto que todo producto del trabajo posee un 

valor de uso. Emplearemos este término según dos interpretaciones diferentes. Hablaremos del valor 

de uso de una mercancía y, también, de los valores de uso. Mostraremos cómo en determinadas 

sociedades sólo son producidos valores de uso, productos destinados al consumo directo de quienes 

se apropian de ellos (productores o clase dirigente). Pero, al lado de este valor de uso, el producto del 

trabajo humano puede estar asociado con otro tipo de valor, un valor de cambio. Puede ser 

producido no para ser consumido inmediatamente por los proletarios o por el grupo de los 

privilegiados que monopolizan la riqueza, sino para ser intercambiado en el mercado, para ser 
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vendido. La masa de los productos  destinados a la venta ya no constituye una producción exclusiva 

de valores de uso, sino una producción de mercancías. 

Así pues, la mercancía es un producto que no ha sido creado para ser consumido directamente, sino 

que su finalidad consiste en ser cambiado en el mercado.  

 

Sujeto y Objeto de la economía 

Sujeto de la economía 

El sujeto de la economía es el ser humano, pero con una significación económica: comunidad 

economía. La acentuada división del trabajo y del cambio propio de la edad moderna, ha llevado a 

considerar al ser humano como empresario, bien sea de la producción de bienes o de sus servicios. 

Objeto de la economía 

El objeto de la economía es el estudio del conjunto de actividades que se desprenden del proceso 

productivo y de la distribución de los bienes y servicios que consume una sociedad en un periodo 

determinado. 

Objeto: está dado en: 

V Relaciones Sociales de Producción. 

V Relaciones Sociales de Distribución. 

V Apropiación y consumo de bienes y servicios para satisfacer necesidades. 

Que según MASLOW las  necesidades pueden ser: 

Necesidades Primarias. 

 Fisiológicas. 

 Seguridad. 

 

Necesidades Secundarias. 

 Sociales 

 Estima 
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 Autorrealización 

 

Unidades Económicas 

Las unidades económicas suelen clasificarse en tres grupos: productores originales, empresas o 

unidades intermedias, y consumidores finales. 

Productores originales. Son aquellas unidades económicas que producen o generan los bienes 

materiales y no materiales o derechos, también llamados bienes y servicios. 

Empresas o unidades intermedias. Son aquellas que adquieren bienes y servicios de otras unidades 

económicas para luego transferidas.  

Consumidores finales. En las unidades anteriores se generan bienes de producción y bienes de 

consumo que van a los consumidores finales, quienes los adquieren para satisfacer sus necesidades. 

Factores de Producción 

 Tierra  

 Trabajo 

 Capital  

 Empresa 

Tierra: Según la denominación usual del análisis económico, ese factor incluye no sólo la oferta total 

de tierras de cultivo, sino de todo un conjunto de elementos naturales que se encuentran en el suelo 

y en el subsuelo. 

El factor tierra comprende todos los recursos y condiciones existentes en la naturaleza en los cuales el 

hombre extrae los bienes que le son necesarios, aplicando sus disponibilidades de capital, su 

conocimiento tecnológico y el factor trabajo. 

 

Trabajo: Proceso que se efectúa entre los hombres y la naturaleza y en el cual, los hombres -

valiéndose de los instrumentos de trabajo, y mediante su actividad dirigida a un fin modifican los 
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objetos de la naturaleza de modo que con éstos puedan satisfacer sus necesidades. El proceso de 

trabajo abarca tres aspectos: 1) la actividad del hombre dirigida a un fin, o sea, el trabajo mismo, 2) el 

objeto de trabajo, y 3) los medios de trabajo con que el hombre actúa sobre dicho objeto. El trabajo 

es la condición primera y fundamental de la existencia humana. Gracias al trabajo el hombre se 

separó del mundo animal, empezó a elaborar instrumentos de producción y pudo desarrollar sus 

facultades, determinantes del ulterior proceso del desarrollo social. En el proceso de trabajo, los 

hombres al obtener los medios de subsistencia entran en determinadas relaciones unos con otros: las 

relaciones de producción. El carácter del trabajo y la forma en que la fuerza de trabajo humana se une 

con los medios de producción dependen del modo de producción dominante. En el régimen de la 

continuidad primitiva, el trabajo se realiza en común, es colectivo, la propiedad sobre los medios de 

producción y los productos del trabajo son comunitarios. En dicho régimen no se da la explotación del 

trabajo. Al surgir la división social del trabajo, la propiedad privada y la producción mercantil, el 

trabajo adquiere un doble carácter (Trabajo abstracto, Trabajo concreto). En las formaciones 

económico-sociales antagónicas de clase (régimen esclavista, régimen feudal y régimen capitalista) la 

fuerza de trabajo del hombre en el proceso de trabajo, es objeto de dura explotación por parte de los 

dueños de esclavos de los señores feudales y de los capitalistas, y estas clases explotadoras se 

apropian gratuitamente de los resultados de una gran parte de la labor de los trabajadores. Bajo el 

modo esclavista de producción surge la oposición entre el trabajo intelectual y el trabajo físico, 

oposición que se agudiza en grado extremo bajo el capitalismo. El modo capitalista de producción 

basado en la explotación del trabajo asalariado, de forma física y espiritualmente al hombre, 

condenándolo por toda la vida a ejecutar una determinada operación, convierte al obrero en un 

simple apéndice de la máquina. En la sociedad capitalista la organización del trabajo se mantiene 

mediante la disciplina del hambre, bajo la constante amenaza de que el trabajador sea expulsado de 

la producción, se mantiene por el temor de los trabajadores a quedarse sin medios de subsistencia. 

De ahí que, bajo el capitalismo, el trabajo sea para el obrero una pesada carga y una obligación 

forzosa, carezca de todo contenido creador. Bajo el socialismo y el comunismo el carácter del trabajo 

cambia radicalmente. La revolución socialista elimina para siempre toda forma de explotación del 

trabajo. En el decurso de la edificación socialista y comunista la colaboración amistosa y la ayuda 

mutua entre los hombres libres de la explotación engendran una nueva actitud hacia el trabajo. El 
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trabajo se convierte cada vez más en una cuestión de honor y dignidad de cada individuo. En la base 

del trabajo se encuentra la disciplina consciente de los hombres que se unen para forjar el 

comunismo. Bajo el socialismo impera el principio: "Quien no trabaja no come", existe para todos la 

obligación de trabajar para la sociedad y recibir de ella lo que corresponda con arreglo a la cantidad y 

calidad del trabajo invertido. EI derecho al trabajo, en la sociedad socialista se halla asegurado por el 

carácter planificado de la producción social, por la supresión del paro forzoso. Bajo el comunismo, el 

trabajo no solo representará un medio para subsistir, sino que constituirá la primera necesidad vital 

del hombre desarrollado en todos los aspectos, será una fuente de inspiración creadora y de placer  

Capital: valor que, por medio de la explotación de la fuerza de trabajo del hombre, proporciona 

plusvalía, se incrementa a si mismo. El capital no es una cosa, sino una relación social de producción, 

una relación entre la clase de los capitalistas, que poseen los medios de producción, y la clase obrera, 

que carece de dichos medios y, en consecuencia, se ve obligada e subsistir vendiendo su fuerza de 

trabajo a los capitalistas, a los que de este modo enriquece. Así, pues, el capital es la categoría 

económica principal del modo capitalista de producción. Exteriormente, el capital se presenta como 

ǾŀƭƻǊ ǉǳŜ ŎǊŜŎŜ ǇƻǊ ǎƛ ƳƛǎƳƻΣ ŎƻƳƻ άŘƛƴŜǊƻ ǉǳŜ ǎŜ ǘǊŀƴǎŦƻǊƳŀ Ŝƴ ƳŜǊŎŀƴŎƝŀ ȅ ƭǳŜƎƻΣ ǇƻǊ ƳŜŘƛƻ ŘŜ ƭŀ 

ǾŜƴǘŀ ŘŜ ƭŀ ƳŜǊŎŀƴŎƝŀΣ ǎŜ ŎƻƴǾƛŜǊǘŜ ƻǘǊŀ ǾŜȊ Ŝƴ ŘƛƴŜǊƻΣ ǇŜǊƻ Ŝƴ ƳŀȅƻǊ ŎŀƴǘƛŘŀŘέ ό/Φ aŀǊȄύΦ /ƻƳƻ 

quiera que el valor no puede crecer en el proceso de la compra-venta, hay que buscar la fuente de su 

incremento en la esfera de la producción, donde el capital existe bajo la forma de medios de 

producción y fuerza de trabajo, que desempeñan un papel completamente distinto en el proceso de 

la creación de plusvalía. Dado que el valor de los medios de producción capital constante sólo se 

transfiere mediante el trabajo del obrero al producto, este capital no crea ningún aumento de valor. 

Únicamente el trabajo de los obreros asalariados en las empresas capitalistas crea un valor de 

magnitud superior al valor de su fuerza de trabajo. Por lo tanto, la parte del capital invertido para 

adquirir fuerza de trabajo, es decir, el capital variable, cambia de valor en el proceso de la producción, 

se incrementa en la suma de la plusvalía. En la sociedad burguesa, el capital existe y funciona en 

diversas formas. En oposición a los economistas burgueses, que identifican el capital con una cosa y 

ven en él una categoría eterna de la sociedad humana Marx descubrió la esencia económica del 

capital como una relación de producción entre dos clases antagónicas de la sociedad burguesa: los 

capitalistas y los obreros, mostró el carácter histórico y transitorio de esta relación. Con la revolución 

http://www.eumed.net/cursecon/dic/bzm/m/modo.htm
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socialista, los medios de producción se convierten en propiedad social de los trabajadores, y el capital 

deja de existir como categoría económica. 

Empresa:  

Es una unidad productiva dedicada y organizada para la explotación de una actividad económica. 

La empresa es un sistema en el que se coordinan factores de producción, financiación y comerciales 

para obtener sus fines. 

Como se desprende de la anterior definición; las empresas de producción social son entidades 

integrales, ellas pueden ser empresas de carácter mercantil, civil o cooperativas pero con la misión de 

establecer nuevas formas de producción social y eficientes con una distribución de sus excedentes o 

beneficios en base a principios de justicia, equidad y reciprocidad hacia toda la comunidad que 

participa y el uso de técnicas y tecnología de punta. 

Otra definición de empresas de producción social, es la aportada en el decreto 3.895 desarrollo 

endógeno y empresas de producción social del 12 de septiembre de 2005, en el cual se define a estas 

ŘŜ ƭŀ ǎƛƎǳƛŜƴǘŜ ƳŀƴŜǊŀΥά[ŀǎ 9ƳǇǊŜǎŀǎ ŘŜ tǊƻŘǳŎŎión Social son unidades productivas comunitarias 

que tienen como objetivo fundamental generar bienes y servicios que satisfagan las necesidades 

básicas y esenciales de las comunidades y su entorno (alimentación, vestimenta, vivienda, educación 

y salud) a tǊŀǾŞǎ ŘŜƭ ǘǊŀōŀƧƻ ŘƛƎƴƻ ŘŜ ƘƻƳōǊŜǎ ȅ ƳǳƧŜǊŜǎέΦ  

Se desprende de la anterior; la característica de ser esencialmente unidades productivas comunitarias 

para generar bienes y servicios para la satisfacción de necesidades colectivas mediante el trabajo 

digno de hombres y mujeres. 

Sectores Económicos Empresariales 

Sectores económicos,  se puede considerar como sectores económicos a la  división de la actividad 

económica de un Estado o territorio, atendiendo al tipo de proceso productivo que tenga lugar.  Las 

actividades económicas se dividen en tres grandes sectores denominados: 
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V Sector Primario 

V Sector secundario 

V Sector terciario 

Sector Primario 

El sector primario comprende las actividades de extracción directa de bienes de la naturaleza, sin 

transformaciones. Normalmente, se entiende que forma parte del sector primario la minería, la 

agricultura, la ganadería, la selvicultura y la pesca,  

V Sector Minero 

La minería es la obtención selectiva de los minerales y otros materiales a partir de la corteza terrestre. 

Esto también corresponde a la actividad económica primaria relacionada con la extracción de 

elementos y es del cual se puede obtener un beneficio económico. Dependiendo del tipo de material 

a extraer y beneficiar, la minería se divide en metálica y no metálica. 

Los minerales se pueden clasificar en tres grandes grupos: 

Á Minerales Metálicos: Hierro, Cobre, Plomo, Oro, Plata, Cromo, Mercurio, entre otros. 

Á Minerales No Metálicos: Granito, Mármol, Arena, Arcilla, Sal, Mirra, Cuarzo, entre otros. 

Á Minerales Combustibles o Energéticos: Carbón y Petróleo. 

V Sector Agropecuario 

Al hablar de las actividades agropecuarias nos referimos a las relacionadas con la producción agrícola 

pecuaria de nuestro país. 

Estas actividades se caracterizan por la explotación, de recursos naturales, animales y de capital, para 

lograr productos terminados destinados al consumo y a la venta. 

Las actividades agrícolas tienen por finalidad el aprovechamiento de la  tierra, para mediante la 

participación del trabajo humano y de la tecnología producir bienes de consumo para satisfacer 

http://es.wikipedia.org/wiki/Minerales
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múltiples necesidades, principalmente las de alimentación del ser humano. 

Las actividades ganaderas se relacionan con la crianza, manutención y matanza del ganado vacuno, 

ovino, porcino, equino, etc. Con el fin de obtener productos terminados y subproductos tales como: 

leche, carne, pieles, etc., para comercializarlos o consumirlos. 

El sector agropecuario constituye uno de los más importantes para la economía de un País, porque 

permite satisfacer en buena medida las necesidades de productos alimenticios, ya sea como bienes 

de consumo inmediato o materias primas para la industrialización de los mismos. 

Las actividades agropecuarias tienen marcada dependencia de los factores climatológicos, razón por 

cual, los riesgos son impredecibles a tal punto que, fuertes sequías, inundaciones, aluviones, 

erupciones volcánicas, plagas, etc., pueden afectar muy seriamente a los objetivos que se persiguen. 

Otro factor importante en la gestión agropecuaria es el recurso humano, sin él es imposible alcanzar 

las metas propuestas. Los recursos humanos juegan un papel fundamental en este tipo de actividades 

no sólo en cuanto a un número de personal necesario sino también por el grado de preparación y 

especialización requeridos. Las actividades agropecuarias, sin duda, generan fuentes de empleo, 

contribuyendo a la ocupación de miles de personas. 

La tecnología. Es otro factor decisivo en el desarrollo de las actividades agropecuarias, de ahí que, la 

utilización de maquinarias y  equipos adecuados permiten aprovechar de mejor manera los recursos 

del agro, haciendo que se puedan obtener productos de mejor calidad, en mayores volúmenes, a 

menor costo, con la debida oportunidad y garantizando su venta en condiciones propicias a favor de 

los consumidores. 

Además de los recursos naturales, humanos y tecnológicos, el sector agropecuario requiere 

condiciones básicas de infraestructura complementaria para su desarrollo como: vías de 

comunicación, sistemas de regadío, energía eléctrica, etc. Para facilitar no solo la producción como tal 

sino también los mecanismos de comercialización para satisfacer la demanda existente de productos 

agrícolas y pecuarios. 
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V Sector Agrícola 

Las actividades agrícolas son todas aquellas inherentes a la explotación y producción agrícola. 

Comúnmente estas actividades pertenecen al sector de la agricultura. 

El sector agrícola constituye uno de los sectores más importantes de la economía nacional, ya que, 

contribuye a la producción de bienes alimenticios difícilmente reemplazables. Las actividades 

agrícolas son la conjunción del aprovechamiento de la tierra, del uso de maquinarias, equipos y 

herramientas que sumados al trabajo humano, permiten la producción de bienes alimenticios. La 

naturaleza de las actividades agrícolas hace que éstas, tengan extraordinaria importancia, pues, 

coadyuvan a la satisfacción de las necesidades humanas. Se dice que no más del 15% del total de la 

tierra, es apta para la agricultura, el resto, está constituida por pastos, bosques, rocas, por ello el 

recurso agrícola es escaso para su explotación. 

 

V La Agricultura 

El término agricultura proviene del latín agricultura, de ager, agrí, campo y cultura, cultivo, por lo que 

se puede considerar como el arte de cultivar la tierra. La agricultura se considera como una industria 

extractiva de recursos renovables, el maíz, el algodón, el trigo, etc., son productos obtenidos por la 
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explotación de la tierra a través de la metamorfosis provocada por el hombre, que le permite repetir 

la producción tantas veces como desee, tomando en cuenta la tecnología y las condiciones 

ambientales que lo rodean. 

La agricultura es un sector clave de la economía, ya que proporciona materias primas fibras, granos, 

forrajes, etc. Genera empleos y mejora la distribución del ingreso a través de la producción de 

alimentos relativamente baratos. 

Dentro de las características más sobresalientes de la agricultura se pueden citar las siguientes: 

a. Rígida dimensión del proceso productivo. En este caso se hace referencia a la duración del ciclo 

biológico, puesto que no se puede alterar. 

b. Condiciones estacionales. El clima y las estaciones producen efectos diferentes en la vida de las 

plantas. 

c. Riego e incertidumbre del proceso productivo y v aleatoriedad de la producción. Es difícil predecir 

las plagas y enfermedades, por lo que se tienen que tornar medidas preventivas y de control. 

d. Heterogeneidad de las condiciones ecológicas. El suelo es variado en sus características (textura, 

estructura, profundidad, permeabilidad, composición química, pendiente, microrelieve, etc.) La 

calidad del suelo y la variedad del clima determinan que en ciertas zonas los productos pueden 

obtenerse fácilmente y con menos recursos en relación a distintas zonas. 

Lo anterior tiene como consecuencia que las condiciones de trabajo, de los insumos  financiamiento 

sean diferentes o varíen estacionalmente a lo largo del año. 

También podemos indicar que existen dos etapas dentro del proceso del ciclo de producción.  

La primera corresponde al proceso de preparación del suelo (análisis, desmonte, arado, nivelación 

drenaje, etc.,), esta es la base para estimar el costo del establecimiento del cultivo.  

La segunda etapa se refiere al proceso de plantación y recolección y sirve para identificar el costo de 

la producción a la cosecha y está basada en la siembra, fertilización, riego, control de plagas, corte y 

carga. 
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V Sector  Pecuario 

Las actividades ganaderas o pecuarias son todas aquellas que están relacionadas con la crianza, 

manutención, reproducción, explotación, producción y matanza de ganado, cuyo objetivo primordial 

es la alimentación del hombre. 

La Ganadería. Las actividades ganaderas permiten la obtención de productos destinados a otros fines 

como es la industrialización en base a pieles para la fabricación de cueros, gamuzas y a su vez, 

obtener otros productos para satisfacer otro tipo de necesidades: vestido, calzado, guantes, correas, 

etc. 

Las actividades ganaderas son tradicionales en el mundo entero, pues todos los países explotan estos 

recursos que permiten en buena medida la supervivencia de la humanidad.  La ganadería es una 

actividad industrial encaminada hacia la cría de especies animales para aprovechar los productos y 

subproductos que de ellos pueden obtenerse. Al igual que la agricultura, la ganadería se clasifica 

corno una industria extractiva de recursos renovable. 

La evolución y progreso de la ganadería a pasado por distintas etapas en su desarrollo. La ganadería 

primitiva estaba supeditada a la existencia o a la falta de pastos frescos, lo que obligaba a la 

trashumancia con la consiguiente movilización de los pueblos pastores detrás de sus rebaños para 

aprovechar los pastos invernales y estivales (verano); que reemplazan a los agotados y a los secos. 

La segunda etapa del desarrollo de la industria está ligada con la agricultura, denominándose así a 

Şǎǘŀ ǎŜƎǳƴŘŀ ŞǇƻŎŀ άƎŀƴŀŘŜǊƝŀ ŀƎǊƝŎƻƭŀέΣ ŎŀǊŀŎǘŜǊƛȊŀŘŀ ǇƻǊ ǳƴŀ ŎƻǊǊŜƭŀŎƛƽƴ ŜƴǘǊŜ Řƻǎ ŀŎǘƛǾƛŘŀŘŜǎΦ [ŀ 

ganadería agrícola se originó a principios del siglo XIX. Los animales de las distintas especies se 

alimentan con los forrajes y alimentos obtenidos de la actividad agrícola, y ésta a su vez aprovecha el 

servicio, la fuerza y la tracción que proporcionan las mismas especies animales. En la actualidad esta 

etapa aún prevalece en algunas regiones. 

En la tercera etapa de la industria ganadera es posible delimitar una diferenciación absoluta entre las 

actividades agrícolas y las ganaderas. Ambas industrias tienen su propio desarrollo y su particular 

importancia. La ganadería adopta una actividad independiente denominada ganadería industrial en la 

cual los alimentos que consumen los animales son adquiridos a personas o empresas ajenas al 
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negocio, o bien mediante el pastoreo de agostaderos, pero sin que el mantenimiento de estos 

dependa de una actividad agrícola correlacionada. También podemos mencionar que en la actualidad 

existen tres formas principales de ganadería como las que se detallan a continuación: 

a. Extensivas. Son aquellas que se basan esencialmente en la cría de ganado, dedicado inri que con un 

fin lucrativo al de la subsistencia, en el cuál el ganado adquiere una doble opción. Cabe mencionar 

que siendo un producto de subsistencia carece de la alimentación y de los cuidados, por ejemplo la 

típica explotación familiar ganadera a nivel de comuna. 

b. Semiintensiva. Consiste en la cría de ganado con fines comerciales, animales que son alimentados 

con alimentos naturales o elaborados que les permitan desarrollarse, es decir, se aprovecha los 

pastizales cuando la naturaleza lo permita, y a falta de éstos, el ganado se alimenta de productos 

elaborados. 

c. Intensiva. Es la crianza de ganado a gran escala, con instalaciones, cuidados y tecnología avanzada. 

Ejemplo las grandes empresas destinadas a la explotación de aves de postura y cerdos, etc. 

V La Ganadería y su Relación con la Agricultura. Las actividades ganaderas están íntimamente 

relacionadas con las de la Agricultura.  

Desarrollo en gran parte depende del desarrollo agrícola, ya que el ganado depende de los alimentos 

que le ofrecen los productos agrícolas. 

Los esfuerzos que generen efectos positivos en la agricultura tienen resultados colaterales en la 

ganadería, por ello, difícilmente que no se presente una íntima asociación reciproca entre estas 

actividades. 

V Especialización y diversificación de las actividades Agropecuarias 

Se dice que una empresa se especializa cuando se dedica a una sola o pocas ramas de la producción. 

Por el contrario, diversificar es aumentar el número de ramas de producción en una misma empresa. 

Ciertas zonas tienden a especializarse en determinados productos (cuencas lecheras etc.). Sin 

embargo dentro de cada región se cultivan muchas variedades y se cría infinidad de clases de ganado. 
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Estos esquemas de explotación no son absolutamente estables sino que se modifican a medida que 

nuevas fuerzas aparecen y alteran los términos de producción y comercialización, ejemplo de esto es 

el tipo de suelo, mejoramientos genéticos, etc. 

Muchas zonas tienden a concentrarse en la obtención de un producto determinado, aun cuando una 

zona ofrezca considerable diversidad. 

Existen algunos factores que afectan la ubicación e implantación de un sistema de producción. Por 

ejemplo, debe existir una demanda para que el producto establecido sea absorbido por el mercado. 

Los elementos humanos, institucionales y sociales también juegan un papel importante en esto. Para 

que la operación tenga éxito deben ser favorables las condiciones biológicas, físicas y económicas. 

La combinación apropiada de las actividades es un establecimiento está determinada por las 

relaciones que existen entre dichas actividades. Estas relaciones pueden clasificarse como: 

competitivas, complementarias y suplementarias. 

Competitivas.  Cuando el aumento en la producción de una de ellas da por resultado una disminución 

en la producción de la otra actividad, ejemplo de esto es el trigo y la cebada, que compiten en tierra, 

mano de obra y equipo, etc., en la misma época. La Producción porcina y bobina de carne compiten 

en espacio, alimento y mano de obra, etc. 

Complementarias. Se dicen que son de este tipo cuando una actividad contribuye a la producción de 

otra, un aumento en la producción de una conduce a un aumento en la producción de otra, ejemplo 

de lo anterior sería la combinación de leguminosas (trébol) con pastos, producción de forrajes para el 

ganado, etc. 

Suplementarias. Ocurren cuando un aumento en la producción de una actividad tiene muy poca 

influencia sobre la producción de la otra. Estas actividades también son conocidas como de tipo 

independiente. 

La diversificación puede ser horizontal o vertical. Se conoce por horizontal cuanto existe una 

producción de varios tipos de bienes similares localizados en un mismo nivel (alfalfa), pastos, cría de 

chanchos y aves etc. Por diversificación vertical se entiende la interrelación de varias etapas de la 
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producción ejemplo de esto sería plantar forrajes criar ganado lechero, producir concentrados, 

pasteurizar, embotellar y distribuir leche, etc. Otro caso sería el de la siembra y cosecha de trigo, los 

granos son conducidos a los molinos para ser transformados en marina que luego pasa a las 

panaderías para producir el pan, y finalmente éste es vendido al consumidor final. El objetivo de la 

programación lineal consiste en maximizar las utilidades y minimizar los gastos, a esto se le denomina 

optimización de recursos. 

V Sector Pesquero 

La pesca es una de las actividades económicas más antiguas, hoy su desarrollo alcanza niveles 

industriales. Esta actividad económica se utiliza en los mares, ríos, lagos, lagunas. La pesca marítima 

posee mayor valor que la pesca fluvial y lacustre, ya que la existencia de peces es mayor en los mares 

donde hay abundancia de plancton, poca profundidad, aguas de bajas temperaturas y el contacto de 

corrientes marinas frías con calientes, que aseguran el alimento de los peces. 

V Sector de la Selvicultura 

Entre los productos forestales podemos mencionar: la materia, y otras materias primas obtenidas de 

ella como la pulpa de papel y la celulosa; de la corteza de algunos árboles se obtiene el corcho y 

especias como la canela, y la sabia de la cual se obtiene resinas medicinales, caucho, etc. 

1.1. Sector Secundario 

Sector secundario: Es el que transforma materias primas en productos terminados o semielaborados. 

· El sector secundario incluye las actividades que suponen la transformación de las materias primas en 

productos elaborados, es decir, la industria y la construcción (por ejemplo, siderurgia, sector 

agroalimentario, sector energético, etc.; la producción de bienes de consumo en general). Se localiza 

principalmente en zonas urbanas. 

Se clasifican en: 

* Sector Industrial 

* Sector Energético 

http://es.wikipedia.org/wiki/Sector_secundario
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* Sector de la construcción 

 Desarrollo histórico de la industria. 

Desde el origen del hombre, este ha tenido la necesidad de transformar los elementos de la 

naturaleza para poder aprovecharse de ellos, en sentido estricto ya existía la industria, pero es hacia 

finales del siglo XVIII, y durante el siglo XIX cuando el proceso de transformación de los recursos de la 

naturaleza sufre un cambio radical, que se conoce como revolución industrial. 

Este cambio consiste, básicamente, en la disminución del tiempo de trabajo necesario para 

transformar un recurso en un producto útil, gracias a la utilización de en modo de producción 

capitalista, que pretende la consecución de un beneficio aumentando los ingresos y disminuyendo los 

gastos. Con la revolución industrial el capitalismo adquiere una nueva dimensión, y la transformación 

de la naturaleza alcanza límites insospechados hasta entonces. 

Gracias a la revolución industrial las regiones se pueden especializar, sobre todo, debido a la creación 

de medios de transporte eficaces, en un mercado nacional y otro internacional, lo más libre posible de 

trabas arancelarias y burocráticas. Algunas regiones se van a especializar en la producción industrial, 

conformando lo que conoceremos como regiones industriales. 

Una nueva estructura económica, y la destrucción de la sociedad tradicional, garantizaron la 

disponibilidad de suficiente fuerza de trabajo asalariada y voluntaria. 

 

Importancia de la industria. 

http://es.wikipedia.org/wiki/Revoluci%C3%B3n_industrial
http://es.wikipedia.org/wiki/Modo_de_producci%C3%B3n_capitalista
http://es.wikipedia.org/wiki/Modo_de_producci%C3%B3n_capitalista
http://es.wikipedia.org/wiki/Modo_de_producci%C3%B3n_capitalista
http://es.wikipedia.org/wiki/Beneficio
http://es.wikipedia.org/w/index.php?title=Medios_de_transporte&action=edit&redlink=1
http://es.wikipedia.org/w/index.php?title=Mercado_nacional&action=edit&redlink=1
http://es.wikipedia.org/w/index.php?title=Mercado_Internacional&action=edit&redlink=1
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La industria fue el sector motor de la economía desde el siglo XIX y, hasta la Segunda Guerra Mundial, 

la industria era el sector económico que más aportaba al producto interior bruto (PIB), y el que más 

mano de obra ocupaba. Desde entonces, y con el aumento de la productividad por la mejora de las 

máquinas y el desarrollo de los servicios, ha pasado a un segundo término. Sin embargo, continúa 

siendo esencial, puesto que no puede haber servicios sin desarrollo industrial.. 

En principio los productos industriales harán aumentar la productividad de la tierra, con lo que se 

podrá liberar fuerza de trabajo para la industria y se podrán obtener productos agrícolas 

excedentarios para alimentar a una creciente población urbana, que no vive del campo. La 

agricultura, pues, proporciona a la industria capitales, fuerza de trabajo y mercancías. Todo ello es 

una condición necesaria para el desarrollo de la revolución industrial. En los países del Tercer Mundo, 

y en algunos países de industrialización tardía, el capital lo proporciona la inversión extranjera, que 

monta las infraestructuras necesarias para extraer la riqueza y las plusvalías que genera la fuerza de 

trabajo; sin liberar de las tareas agrícolas a la mano de obra necesaria, sino sólo a la imprescindible. 

En un principio hubo de recurrirse a la esclavitud para garantizar la mano de obra. Pero el cambio de 

la estructura económica, y la destrucción de la sociedad tradicional, garantizaron la disponibilidad de 

suficiente capitales. 

Dentro del desarrollo industrial aparecen otros tipos de industrias que tienen como objetivo servir de 

http://es.wikipedia.org/wiki/Segunda_Guerra_Mundial
http://es.wikipedia.org/wiki/Producto_interior_bruto
http://es.wikipedia.org/wiki/Productividad
http://es.wikipedia.org/wiki/Fuerza_de_trabajo
http://es.wikipedia.org/wiki/Poblaci%C3%B3n_urbana
http://es.wikipedia.org/wiki/Tercer_Mundo
http://es.wikipedia.org/w/index.php?title=Pa%C3%ADses_de_industrializaci%C3%B3n_tard%C3%ADa&action=edit&redlink=1
http://es.wikipedia.org/wiki/Plusval%C3%ADa
http://es.wikipedia.org/wiki/Esclavitud
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soporte para desarrollar la economía como son: la industria manufacturera, la alimenticia etc. 

 Industria Manufacturera. 

La manufactura es la forma más elemental de la industria; la palabra significa "hacer a mano" pero en 

economía significa transformar la materia prima en un producto de utilidad concreta. Casi todo lo que 

usamos es un fruto de este proceso, y casi todo lo que se manufactura se elabora en grandes fábricas. 

Los artesanos también fabrican mercancías, bien solos o en pequeños grupos. Hay mercancías que 

necesitan fabricarse en varias etapas, por ejemplo los automóviles, que se construyen con piezas que 

se han hecho en otras, por lo general de otros países y de el mismo. 

 

 

 Industria Alimenticia. 

Industria alimentaria, parte esencial de la cadena de alimentación, que abarca todos los aspectos de 

la producción de alimentos, desde la granja hasta la mesa. En el pasado, y en tiempos de escasez de 

alimentos, los agricultores cultivaban productos que crecían bien en sus tierras y por los que obtenían 

buenos precios. Hoy, el primer eslabón de la cadena de alimentación, la agricultura, depende mucho 

más de las presiones y demandas del otro extremo de la cadena, el consumidor. Los minoristas 

compiten por obtener una cuota de mercado, ofreciendo una amplia variedad de productos 

http://es.wikipedia.org/wiki/Econom%C3%ADa
http://es.wikipedia.org/wiki/Materia
http://es.wikipedia.org/wiki/Fruto
http://es.wikipedia.org/w/index.php?title=F%C3%A1bricas&action=edit&redlink=1
http://es.wikipedia.org/wiki/Autom%C3%B3viles
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alimenticios a precios atractivos a su exigente clientela. Los minoristas desempeñan un papel 

determinante, en la medida en que deciden qué desean comprar a los fabricantes de alimentos, que a 

su vez buscan calidades y cantidades específicas de materias primas entre los agricultores 

 

 

* Sector Energético (Energía) 

Recursos energéticos, conjunto de medios con los que los países del mundo intentan cubrir sus 

necesidades de energía. La energía es la base de la civilización industrial; sin ella, la vida moderna 

dejaría de existir.  

En tecnología y economía, una fuente de energía es un recurso natural, así como la tecnología 

asociada para explotarla y hacer un uso industrial y económico del mismo. La energía en sí misma 

nunca es un bien para el consumo final sino un bien intermedio para satisfacer otras necesidades en 

la producción de bienes y servicios. Al ser un bien escaso, la energía es fuente de conflictos para el 

control de los recursos energéticos. 

* Sector de la construcción (siderúrgica) 

La construcción es el proceso de armar cualquier cosa, como casas, rascacielos, puentes, presas, 

caminos e incluso barcos. 

Siderurgia, es la  tecnología relacionada con la producción del hierro y sus aleaciones, en especial las 

que contienen un pequeño porcentaje de carbono, que constituyen los diferentes tipos de acero y las 

fundiciones. A veces, las diferencias entre las distintas clases de hierro y acero resultan confusas por 

la nomenclatura empleada. En general, el acero es una aleación de hierro y carbono a la que suelen 

http://es.wikipedia.org/wiki/Tecnolog%C3%ADa
http://es.wikipedia.org/wiki/Econom%C3%ADa
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añadirse otros elementos, que son avituales para la construcción. 

Que es Construcción. Cuando hablamos de construcción, nos referimos a diversas formas y 

combinaciones de cómo hacer o crear varios tipos de estructura. La construcción se dirige hacia el 

terreno donde la mano de obra se trabaja con aparatos superiores y más integrados; y así dejando 

atrás la mano de obra tradicional. Además, la construcción actual se complementa o se integra, a un 

mas en la coordinaciones de las dimensiones, por lo tanto, es por esto que diseñamos las 

edificaciones y los aparatos se elaboran en una diversidad de patrones estándar, lo que disminuye los 

errores y las malas edificaciones en la construcción, y así evitamos tener que romper paredes, tapar 

huecos, etc. Después de hecho. Y por esta gran habilidad que las contriciones ha ido creciendo y 

mejorando, llegando así a construir grandes complejos y estructuras, como ciudades y sectores 

enteros, los centros comerciales, ciudades dormitorio, campos universitarios, etc. 

 

 Sector Secundario en el Ecuador 

En el Ecuador la formación del sector secundario tiene orígenes coloniales, así se advierte que antes 

ŘŜ ƭŀ ƭƭŜƎŀŘŀ ŘŜ ƭƻǎ ŜǎǇŀƷƻƭŜǎ ȅŀ ŜȄƛǎǘƝŀ ǳƴŀ ǊǳŘƛƳŜƴǘŀǊƛŀ ŦƻǊƳŀ ŘŜ ƛƴŘǳǎǘǊƛŀ ŘŜŘƛŎŀŘŀǎ ŀƭ άƘƛƭŀŘƻΣ 

ǘŜƧƛŘƻΣ ŎƻƴŦŜŎŎƛƽƴ ŘŜ ǾŜǎǘƛŘƻǎέ ŀŘŜƳłǎ ǇǊƻŘǳŎƝŀƴ ǳƴŀ ǾŀǊƛŜŘŀŘ ŘŜ ƘŜǊǊŀƳƛŜƴǘŀǎΣ άŀǊǘŜǎŀƴƝŀǎ 

ŀǊǘƝǎǘƛŎŀǎ ȅ ǳǘƛƭƛǘŀǊƛƻǎ ŘŜ ŎŜǊłƳƛŎŀ Ŝƴ ƻǊƻ ȅ Ǉƭŀǘŀέ Σ ƭŀǎ ǉǳŜ ŀǵƴ Ŝƴ ƭŀ ŀŎǘǳŀƭƛŘŀŘ ǎŜ ƳŀƴǘƛŜƴŜƴ ŎƻƳƻ 
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actividades complementarias de la producción agrícola en la serranía y en algunos sectores de la 

economía. 

Pero es en la Colonia como se mencionó líneas arriba donde se forma la industria manufacturera, 

alimenticia y la producción de sombreros de paja toquilla; la industria del cuero, carpinteros, fábrica 

de muebles y materiales para la construcción de viviendas. 

Adentrándonos en el periodo de análisis advertimos que el sector secundario en 1900 mantuvo el 

mismo patrón colonial solo que con algunas variaciones. En la industria alimenticia se estableció los 

grandes ingenios de azúcar y fábricas de cerveza; En la industria manufacturara los grandes rebaños 

de ovejas que proveían de materia prima para la elaboración de prendas de vestir en el siglo XVII al 

inicio del XX se habían constituido en pequeñas fincas agrícolas y en el mejor de los casos sobrevivían 

pequeños telares dedicadas a la elaboración de prendas de vestir para la población rural. A pesar que 

este sector recibe un impulso desde la Independencia al levantarse la prohibición de producir tejidos 

de lana y algodón no puede desarrollarse porque conserva la misma estructura de antaño, igual caso 

sucede en la agroindustria dedicada a la producción de harinas, panela y aguardiente; la única rama 

que logra diversificar su producción es la industria tabacalera. 

De 1900 a 1950 comprende un periodo de gran inestabilidad, convulsividad interna y externa; dentro 

del ámbito interno se registra la muerte de los más importantes representantes del Aforismo, la 

Revolución Juliana, golpes de Estado, gobiernos defectos, matanza de trabajadores, y otros; En lo 

externo ocurre la Primera Guerra Mundial, la Gran Depresión de los años 30, la Revolución Soviética, 

luego la Segunda Guerra Mundial; por la que el proceso de industrialización es lento y en algunos 

periodos llegó a paralizarse, e involucionar como ocurre en los periodos de 1915-19; 1930-34. 

Antes de la segunda guerra mundial producto de la migración de europeos los patrones de consumo 

se diversificaron, creándose una nueva demanda de bienes industriales como vehículos, radios, 

refrigeradoras, y otros electrodomésticos, para lo cual el gobierno debía proveer de divisas para 

abastecer la importación, la segunda opción era la de producir dichos bienes, lo que significaba que el 

país estaba siendo empujado hacia la industrialización, modelo de desarrollo que mas tarde 

efectivamente emprende el Ecuador bajo los lineamientos de la Industrialización Sustitutiva de 

Importaciones formulado por la CEPAL.  
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El sector se ve estimulado en los años de la post guerra, en el que se diversifica y crecen ampliamente 

las industrias que se dedican ŀ ƭŀ άǇǊƻŘǳŎŎƛƽƴ ŘŜ ƭŜŎƘŜ Ŝƴ ǇƻƭǾƻΣ ǘŜƧƛŘƻǎ ŘŜ ǎŜŘŀΣ ǎƻǎŀ ŎłǳǎǘƛŎŀΣ 

ǇǊƻŘǳŎǘƻǎ ŜƭŀōƻǊŀŘƻǎ ŘŜ ǇŜǘǊƽƭŜƻΣ ŎŜƳŜƴǘƻΣ ŀƭŀƳōǊŜ ŘŜ ǇǵŀǎΣ ǇǊƻŘǳŎǘƻǎ ǉǳƝƳƛŎƻǎ ȅ ŦŀǊƳŀŎŞǳǘƛŎƻǎέ Φ  

[ŀ ŘƛǎǘǊƛōǳŎƛƽƴ ƎŜƴŜǊŀƭ ǇƻǊ ǊŀƳŀǎ ǎŜƎǵƴ ƭŀ ƻŎǳǇŀŎƛƽƴ ȅ Ŝƭ ŎŀǇƛǘŀƭ Ŝƴ ƎƛǊƻ ŘŜŎƭŀǊŀŘƻέ ǇŀǊŀ el año 1950 

se halló que las industrias mas importantes como alimentos, bebidas, tabacos y textiles ocupaban el 

60% de la mano de obra y eran propietarios del 66% del capital y en lo relativo a su organización.  

Sector Terciario 

 Los Servicios. Los servicios son las respuestas que da el ser humano a las necesidades que tiene 

dentro de  su sociedad. Dichas demandas y respuestas serán tanto  más complejas cuanto más 

avanzada sean las sociedades. 

Algunos servicios son establecidos y organizados por los Estados y otros, son gestionados por 

empresas privadas. También existen otros, como la sanidad, que a pesar de ser gestionados por el 

Estado, son complementados por grandes empresas privadas. 

 Clasificación de los servicios. 

            Podemos clasificarlos desde dos puntos de vista bien diferentes: 

a) Según quien los gestiona: 

- Servicios públicos: son los que establece el Estado para satisfacer las necesidades de la 

población y buscar una mejor organización del territorio. Sanidad, Educación y orden público 

son servicios ejercidos por  el Estado. También ofrece otros servicios que resultan poco 

rentables para  la  empresa privada como  son la red eléctrica, y controla el  mercado 

financiero. 

-  Servicios privados: son los que ofrecen  las empresas particulares y atienden a las demandas  

del mercado. La calidad ofrecida está en relación a la competencia que exista entre las 

empresas. 

b)  Según  la función que desempeñan: 
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- Sociales: educación, sanidad, protección social, desempleo. 

- Administrativos: Son los que ayudan a organizar  el Estado y las empresas privadas. Se encargan 

de  la gestión y tramitación de documentos públicos  y privados. 

- Financieros: Los bancos y cooperativas de ahorro y crédito  tienen como función la realización 

de transacciones y operaciones monetarias.   

- Culturales: museos, bibliotecas, conciertos, cines, teatros, exposiciones, etc. 

- Personales: son los ofrecidos por las llamadas profesiones liberales como abogados, arquitectos, 

médicos, ingenieros, electricistas, etc. 

- Información y comunicación: radio, televisión, telefonía, prensa, correo. 

- Comerciales: son  los que colaboran con el movimiento de bienes  producidos y bienes 

consumidos 

- Transporte: terrestre, fluvial. Marítimo, aéreo. 

- Ocio y turismo: son los servicios destinados  a actividades de diversión y descanso. 

La noción de un sector terciario surgió con el interés de clasificar las actividades económicas, en un 

primer instante agrupando los rubros que no pertenecían al sector primario (agricultura, ganadería, 

silvicultura, pesca, minería) ni al secundario (industria manufacturera, construcción), es decir, en 

forma residual. Con el fin de precisar el concepto, posteriormente hubo intentos de caracterizarlo en 

torno a elementos comunes. Así, se hizo hincapié en algunas características de las actividades 

terciarias que las diferenciarían de las primarías y secundarias: por ejemplo, que serían intangibles, 

intransferibles y perecederos y no podrían almacenarse, y que además tendrían una elevada 

intensidad laboral debido a las limitaciones para sustituir la mano de obra por capital y tecnología.  

La actividad terciaria consiste en la prestación de servicios a personas (o empresas). En este sector 

trabajan quienes prestan un servicio a los demás, sin obtener o transformar productos  

El sector terciario engloba diferentes actividades como: transporte, comunicaciones y actividad 
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financieras como la banca, la bolsa, los seguros, comercio,  servicios sanitarios, educativos, 

administrativos, culturales, personales, turismo, etc., estos pueden ser públicos o privados. 

La heterogeneidad del sector terciario terciarización genuina y terciarización espuria 

A grandes rasgos se puede distinguir entre dos tendencias principales que incrementan el empleo en 

las actividades terciarias.  

Terciarización genuina, en los países industrializados la expansión del sector terciario generalmente 

es vista como señal de la evolución de la estructura productiva y de la sociedad en general. (Bell, 

1973) ha planteado que con el desarrollo de la ciencia y la tecnología se reduciría la proporción de 

trabajadores manuales y no calificados y la mayor parte de la fuerza laboral produciría bienes y 

servicios no tangibles. El conocimiento llegaría a ser el factor principal para el crecimiento económico, 

y la educación y la calificación profesional serían elementos clave para el bienestar individual y el 

ascenso social.  

terciarización espuria, algunos de los servicios tienen las barreras de entrada más bajas de todas las 

ramas de actividad, debido a bajos o nulos requisitos de capital, tierra, tecnología y capital humano, 

por lo que pueden servir de "refugio" a una fuerza laboral que no encuentra empleo en actividades 

más productivas y mejor remuneradas. De esta manera, el peso de las actividades informales suele 

ser significativamente más elevado en el sector terciario que en el secundario. Estas tendencias 

obviamente son mucho más marcadas en América Latina y el Caribe que en los países 

industrializados, por lo que se ha planteado que la expansión del empleo terciario en la región 

latinoamericana y caribeña refleja una terciarización  espuria frente a una terciarización que podría 

ser llamada genuina, impulsada por las transformaciones de la sociedad industrial (Pinto, 1984; 

Carneiro, 1994). En América Latina y el Caribe,  según datos de la OIT, se habrían mantenido incluso 

en el decenio de 1990, al concentrarse no solo un 90% del empleo nuevo en el sector terciario, sino 

un 70% en los servicios de baja productividad. A esto último se le denominó la "informalización de los 

servicios" (Klein y Tokman, 2000, p. 16).  

Comparando la evolución latinoamericana con la experiencia de los países más avanzados, Berry 

(1976) argumenta que, debido al avance tecnológico, en etapas similares de desarrollo, los sectores 



30 

 

primario y secundario de América Latina y el Caribe llegaron a niveles más altos de productividad, lo 

que implica una menor capacidad de absorción de la fuerza laboral: por consiguiente, un mayor 

porcentaje del empleo se concentraría en el sector terciario. También en una perspectiva histórica, 

Kaztman (1984, p. 101) plantea que en América Latina, en una primera fase, el aumento del empleo 

en el sector terciario habría sido resultado de las presiones de oferta generadas por la migración 

rural-urbana, pero posteriormente se habría basado más en una estrecha vinculación con los procesos 

de industrialización y la ampliación del acceso a los servicios.  

Así, puede afirmarse que también en América Latina y el Caribe la evolución histórica del empleo 

terciario estuvo estrechamente vinculada a las características específicas del desarrollo económico y 

social.  

En contra de una visión dicotómica la terciarización genuina en los países industrializados y 

terciarización espuria en América Latina y el Caribe  también cabe señalar que, en parte como 

consecuencia de lo anterior, se ha encontrado que la productividad laboral media de las actividades 

terciarias, como proporción de la productividad laboral media de la economía en su conjunto, suele 

ser más alta en los países del Tercer Mundo que en los países industrializados (Riddle, 1987).  

Finalmente, se ha observado que también en los países industrializados un segmento importante de 

los nuevos puestos de trabajo en el sector servicios se caracteriza, entre otras cosas, por escasos 

niveles de calificación, baja remuneración e inestabilidad laboral, la que se habría reforzado por la 

reducción de la demanda de personal no calificado proveniente de la industria manufacturera (Reich, 

1993). Al parecer se están revirtiendo algunas tendencias anteriores, como la de disminuir la 

importancia del empleo vinculado a los servicios personales (Milkman, Reese y Roth, 1998). En 

consecuencia, la estructura ocupacional evoluciona en forma polarizada, con un importante 

crecimiento del empleo en el extremo inferior y en la cima de la escala de calificaciones. 

LOS AGENTES ECONÓMICOS 

 Están conformados por familias, empresas y Estado. 

Las Familias 
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 Es el grupo social básico creado por vínculos de parentesco o matrimonio presente en todas las 

sociedades. Idealmente, la familia proporciona a sus miembros protección, compañía, seguridad y 

socialización. Están conformadas por  los consumidores que son personas u organizaciones que 

consumen bienes o servicios proporcionados por el productor o el proveedor de servicios; y 

trabajadores que son las personas que realizan un trabajo a cambio de un salario. 

Las Empresas 

Es una organización económica que, en las economías industriales, realiza la mayor parte de las 

actividades. Están conformadas por los productores que son Personas o grupos de personas, ya sea de 

carácter público o privado, que transforman los recursos en productos útiles; y los factores de 

producción que son los medios utilizados en los procesos de producción. De forma habitual, se 

consideran tres: la tierra (bienes inmuebles), el trabajo y el capital (por ejemplo, una inversión en 

maquinaria). 

El Estado 

Es la denominación que reciben las entidades políticas soberanas sobre un determinado territorio, su 

conjunto de organizaciones de gobierno y por extensión, su propio territorio. Interviene en una 

economía planificada para fijar los precios de los productos. 
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MOMENTO DOS: ANALISIS DE LAS VARIABLES MICROECONOMICAS Y SU INCIDENCIA EN EL 

DESARROLLO EMPRESARIAL. 

 

INTRODUCCIÓN 

La microeconomía se dedica al estudio de la empresa, entendida esta como la iniciativa. Las leyes que 

rigen o explican su conducta deben ser concebidas desde dos sentidos: desde dentro lo que toca a la 

eficiencia, y desde fuera que corresponde a su eficacia o competitividad en su entorno, el mercado. 

 

La teoría de la Utilidad es el marco teórico en que se desarrolla esta toda la ciencia microeconómica. 

Donde utilidad es la capacidad de un satisfactor de satisfacer una necesidad específica. 

 

Se parte del individuo como unidad de estudio, donde se le concibe como homo económicus, que le 

confiere conciencia, saber, racionalidad, moral y capacidad de libre albedrío. Trata de establecer la 

lógica en que una persona elige entre varios satisfactores para un mismo uso, en situaciones de 

optimalidad. Para ello se parte del enfoque de V. Pareto. 

  

El principio del óptimo paretiano es un planteamiento neopositivista que toma de la ley naturalista 

del principio del mínimo esfuerzo, pero en un enfoque hedonista la tesis de Pareto nos dice que la 

iniciativa siempre se inscribe en la búsqueda de la máxima satisfacción con el mínimo de esfuerzo. 

Bajo esta concepción los economistas tratan de explicar la conducta del consumidor. 

  

Por otra parte, el análisis microeconómico de la empresa concibe al Hombre como homo fáber, que 

es el hombre que transforma su entorno. Bajo el mismo principio de Pareto se trata de representar en 

un modelo de la conducta del productor la manera en que se eligen entre varias alternativas aquella 

que se considera óptima en el sentido que logra el máximo nivel de producción con el mínimo de 

costos, dadas la destreza promedio imperante.  

Con estas dos tesis se puede partir al agregado de las conductas individuales que dan pie a las teorías 

de la oferta y la demanda, y con ello se tiene el caso de la comprensión del mercado, al cual se le 

debe concebir en condiciones ideales de competencia perfecta, y las reales o de competencia 
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imperfecta, y la optimalidad de la empresa y su eficiencia en la búsqueda de la máxima ganancia. 

 

 Variables microeconómicas y su incidencia en el desarrollo empresarial. 

Dentro del desarrollo económico de un país intervienen diferentes variables microeconómicas las 

cuales desempeñan funciones específicas con objetivos muy claros que son considerados dentro del 

análisis de la actividad económica de una empresa. 

 

Las variables microeconómicas más relevantes son: Mercado, Competencia,  Demanda, Oferta. 

 

MERCADO 

Los bienes y los servicios generados por los factores de producción llegan a los consumidores o 

usuarios por medio de las transacciones y operaciones comerciales, sin embargo los contactos entre 

los productores y los consumidores no siempre son directos. 

 

El mercado no es un lugar, es el mecanismo por medio del cual se intercambian bienes en la 

economía. Puede ocurrir que los compradores busquen a los vendedores (como es el caso en los 

supermercados, o malls, como les dice en inglés), que los vendedores busquen a los compradores 

(como cuando se vende casa por casa), que ambos se encuentren en cierto lugar (como en las bolsas 

de valores), o puede ser que nunca se vean (como en el tele marketing o en el comercio electrónico). 

En todos los casos, el mercado funciona en esencia de la misma manera: es un mecanismo.  

 

Originalmente, mercado significaba el lugar al que acudían periódicamente compradores y 

vendedores para efectuar el intercambio de productos y servicios. 

 

En sentido económico, se entiende por mercado el conjunto de las demandas y ofertas respecto a las 

mercancías. 

 

Hablar de mercado es referirse a todo ese ambiente donde compradores y vendedores están 

continuamente realizando transacciones económicas, ya sea que éstas tengan lugar en una oficina, en 
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ƭŀ ōƻƭǎŀ ŘŜ ǾŀƭƻǊŜǎΣ Ŝƴ ǳƴ ŎŀŦŞΣ Ŝƴ ǳƴ ōŀƴŎƻΣ ŜǘŎΦ ¢ƻŘŀ Ŝǎŀ ŀŎǘƛǾƛŘŀŘ ƎƛǊŀ Ŝƴ ǘƻǊƴƻ ŀ ƭƻǎ άǇǊŜŎƛƻǎέΣ ǉǳŜ 

de acuerdo con su nivel, le estará cerrando la puerta   a muchos consumidores, o abriéndolas 

ampliamente a otros en forma tal que el consumo se incrementa. 

 

 

 Clasificación de los Mercados  

Los mercados pueden clasificarse en función de varios criterios, se usarán dos: el punto de vista 

geográfico; y el punto de vista de la estructura o forma como opera la competencia. 

 

El punto de vista geográfico-económica determinado como el lugar donde concurren compradores y 

vendedores a intercambiar bienes y servicios por dinero, transacción que se realiza en función de los 

precios. De acuerdo con este criterio el mercado se subdivide en: 

 

a) Local 

b) Nacional 

c) Mundial 

 

Considerando el punto de vista de la estructura o forma como opera la competencia,  el mercado se 

sub-clasifica en: 

 

 

 

 

Son mercados de competencia perfecta aquellos en que todos los problemas compradores y 

vendedores se dan cuenta de los precios que privan y que se pagan en cada transacción. Además, se 

sabe cuáles son las ofertas que se hacen en absoluta libertad de operar compradores y vendedores. 

 

Debido a las ofertas considerables que pueda hacer un competidor, los precios que prevalecen en un 

momento dado, varían, dándose la libre competencia. 
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Para precisar más lo que se debe entender por mercado de competencia perfecta, se utiliza la 

siguiente idea: competencia perfecta es aquella situación donde se tiene infinidad de vendedores de 

un producto idéntico, cada cual actuando independientemente y en una magnitud muy pequeña con 

relación al mercado total, de tal manera que no se ejerce ninguna influencia sobre el precio. La 

actividad que más se acerca a esta situación, es la del sector agrícola. 

 

Monopolio. Se ha dicho que el nuevo siglo es el de la biología. Los nuevos materiales obtenidos por 

procedimientos químicos, desde la fibra óptica a todo tipo de plásticos, tejidos, simientes y otros 

bienes tratados química, bioquímica o genéticamente, permiten una diferenciación y especificación 

productiva hasta ahora desconocida, y que permite a las multinacionales no sólo flexibilidad y 

capacidad de adaptación a las exigencias técnicas, sino capacidad inaudita para generar necesidades. 

A ello se agrega la computación informativa que permite confiar a maquinas tareas rutinarias y no 

rutinarias.  

 

Y, como si fuera poco, los nuevos estilos organizacionales sirven de complemento para permitir 

formas de organización de la producción en la que disminuye drásticamente la intervención humana 

directa. Se pasa del Fordismo (producción en serie), al Toyotismo (producción individualizada), e 

imperan la tecnología, el capital y la ganancia. 

 

La concentración monopólica se manifiesta no sólo en la concentración de la producción, ya no en 

grandes fábricas sino en tecnificadas fábricas, sino en el dominio de una creciente masa de capital, y 

en el poder económico-político que aumenta hasta llegar al abuso contra la población. Hoy el poder 

ǇƻƭƝǘƛŎƻ ǊŜǇƻǎŀ Ŝƴ Ŝƭ ǉǳŜ Wǳŀƴ wŀƳƽƴ /ŀǇŜƭƭŀ ƭƭŀƳŀ άǎƻōŜǊŀƴƻ ǇǊƛǾŀŘƻ ǎǳǇǊŀŜǎǘŀǘŀƭ ŘƛŦǳǎƻέΣ ǉǳŜ 

básicamente son las multinacionales. El mundo, así, queda en lo que Lenin llamó imperialismo, fase 

superior del capitalismo.  

 

No solamente el Estado ha sido puesto al servicio de las multinacionales, sino que ha surgido una 

alianza entre el capital industrial y productivo, el proveniente del ahorro y el canalizado por los 
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intermediarios financieros que también crean medios de pago a través de sus Bancos, conformando el 

capital financiero, fundamentalmente especulativo, dando lugar al nuevo criterio para regir la 

actividad económica,  el criterio financiero desaparece el criterio productivista propio de la época de 

la economía industrial 

 

Definimos el monopolio como aquel fenómeno por el cual, en la actividad económica, los empresarios 

se unen o agrupan para concentrar en sus manos  la producción, contratación, intermediación o 

venta, de parte considerable,  de los productos o procesos de una o varias industrias, o servicios, con 

el fin de imponer altos precios de venta, bajos precios de compra de servicios, salarios, materias 

primas, calidades, etc., y, al final, obtener el máximo beneficio. 

 

A la pregunta de ¿por qué surgen los monopolios? Hay una respuesta principal y varias 

complementarias. La primera es que los monopolios son consecuencia de la ley de la acumulación 

progresiva de las ganancias, la producción y la inversión. Frecuentemente, además, surgen cuando 

una empresa logra obtener el control de un insumo o una técnica que otros no poseen, caso de las 

petroleras. Hay el llamado monopolio natural que es el que se da cuando una sola empresa puede 

producir más barato un producto, que dos o más empresas separadas, como las telefónicas o la 

refinación de petróleo. En economía informacional se tienen las patentes tecnológicas, o monopolio 

del cocimiento en áreas específicas como la farmacéutica.  

 

Finalmente, se reserva en algunos casos el derecho de monopolios por motivos de convivencia 

pública como en el caso de la sal, por motivos de protección al consumidor como en algunos de los 

servicios públicos, por motivos de seguridad como en la industria militar, por motivos de asegurar 

higiene como, en las licoreras, o para asegurar rentas como en las loterías. Pero aclaremos que el 

monopolio público en manos de un Estado providente es necesario. 

 

Algunas formas de monopolio son:  

 

Monopolio natural: 9ƭ ƳƻƴƻǇƻƭƛƻ ǇǳǊƻ άǳƴŀ ǵƴƛŎŀ ŜƳǇǊŜǎŀέΣ ƴƻ ǎǳŜƭŜ ŘŀǊse en la economía real, 



37 

 

excepto cuando se trata de una actividad desempeñada mediante tina concesión pública. En estas 

industrias se suelen producir bienes y servicios vitales para el bienestar público, como el suministro 

de agua, electricidad, transportes y comunicaciones. Aunque parece que estos monopolios son la 

mejor forma de proporcionar determinados servicios a la sociedad, sigue siendo necesario regularlos 

cuando están en manos privadas; de lo contrario, tendrán que depender de una empresa pública. 

 

Cartel: acuerdo o asociación de empresarios de una misma clase de industria, que se unen con fines 

de monopolio preponderancia o dominio en el mercado. Pese a la subordinación en la búsqueda de 

objetivos concretos, conservan su independencia jurídica económica y administrativa. Las materias 

primas se reparten proporcionalmente imponiendo precios de compra y se reparten los mercados o 

territorios. El cartel (OPEP) es el ejemplo de coalición más exitosa en muchas décadas. 

 

Hoy en día el cartel es quizás la forma de asociación monopolista más conocida, ya que un cartel es 

una organización de productores cuyo objetivo es ganar cuotas de mercado, controlar la producción y 

regular los precios. 

 

Trust: representa el sistema más penetrante en la vía  de la concentración monopolista. En él los 

pactos, la conducta monopolista, la ambición de dominios de precios se convierte no ya en coaliciones 

sino en fusiones. El trust  es pues la agrupación de varias industrias o empresas que se fusionan con 

una dirección única, perdiendo cada una su independencia administrativa y sus signos característicos: 

extensión del grupo económico, jurídica  ligazón financiera y/o administrativa entre sus partes, 

tendencia a la expansión. Los trusts son  nacidos en los países capitalistas, pero explotan también en 

las colonias: sales, petróleo, acero, etc., aunque a veces pretenden hacer creer que hay concurrencia, 

disfrazando con nombres distintos a sus empresas. 

 

Si es necesario, usan brutalidad y astucia con sus competidores, practicando ejemplo el dumping 

(vender en un mercado a precios más bajos que en otro) hasta quebrar a sus competidores. En el 

campo político compran -ciencias, tumban gobiernos, asesinan hombres y hasta presidentes para 

lograr sus objetivos de dominio y lucro. (Caso del asesinato del presidente Allende de Chile, por las 
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multinacionales del cobre). 

 

La historia económica de todos los países está llena de ejemplos en que los productores intentan 

llegar a acuerdos para obtener poder monopolista sobre el mercado, aunque se ofrezca la imagen de 

que impera la competencia. Uno de los primeros ejemplos lo constituyen los trusts. Este tipo de 

convenios permiten transferir el control real de una empresa a un individuo o a otra empresa, 

intercambiando las acciones por certificados emitidos por los individuos que pretenden controlar la 

empresa. La generalización y el abuso de esta técnica en Estados Unidos, tras la Guerra Civil, llevaron 

a que se dictara el Sherman Antitrust Act (1890), una ley que pretendía legalizar este tipo de acuerdos 

y cualesquiera acciones encaminadas a crear monopolios y a limitar la competencia interestatal. Una 

técnica parecida a la de los trusts son los holdings, que emiten sus propias acciones públicamente, 

pero controlan otras empresas comprando sus acciones.  

 

Estos acuerdos no tienen por qué ser ilegales, excepto cuando se adoptan con el fin de monopolizar el 

comercio. 

Holding: es una supersociedad que domina o financia otras empresas. La tenedora (Holding) es una 

anónima, mayoritaria o no en otras, pero con el control de ellas. 

Pool: es una asociación temporal o permanente para monopolizar: compras de materias primas y 

distribuírselas proporcionalmente, un mercado etc., ejemplo: pool bancario, de transportes, etc. 

 

Fusiones: Los intentos de organizar la industria con el fin de lograr un control monopolista del 

mercado pueden ser de diversa índole. Una combinación de empresas tendente a reducir la 

competencia puede tener un carácter vertical, horizontal o de conglomerado. La combinación vertical 

implica la fusión de empresas que controlan distintas etapas del proceso productivo de un mismo 

producto. Ciertas empresas petrolíferas, por ejemplo, tienen campos de petróleo, refinerías, 

compañías de transportes y gasolineras.  

 

Una combinación horizontal es aquella formada por empresas de una misma industria que desarrollan 

los mismos productos. Una fusión de conglomerado combina compañías de diversas industrias 
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independientes dentro de una misma organización. Todas las fusiones y combinaciones de empresas 

tienen un potencial para eliminar la competencia entre ellas, creando así monopolios. Las fusiones 

suelen ser analizadas por las autoridades de todos los países y, dentro de la Unión Europea, por la 

Comisión Europea. Cualquier fusión que pretenda lograr un poder monopolista y actuar contra el 

interés público debe ser prohibida. 

 

Duopolio: Es el caso en que sólo dos vendedores ofrecen productos idénticos o casi idénticos, aunque 

existen elementos de competencia, ya que ninguno de ellos controla la producción. También se le 

llama monopolio parcial y es la situación de mercado que más se aproxima al monopolio. Lo esencial 

aquí es que las acciones de un vendedor inciden en la posición del otro. El duopolio es usado como 

modelo para estudiar situaciones oligopolísticas 

 

Oligopolio: Se habla de Oligopolio cuando hay un pequeño número de empresas vendiendo bienes y 

servicios frente a numerosos compradores. Los oligopolios son muy comunes, tanto en los mercados 

grandes como en los pequeños. 

 

A fin de determinar si una industria es un Oligopolio o una industria potencialmente competitiva, 

tenemos que identificar la conducta de la empresa en el tiempo. Si el número de vendedores 

aumenta. Como respuesta a un alza en la demanda de la industria, ésta es potencialmente 

competitiva, aunque el número de vendedores en el mercado sea pequeño por el contrario, si el 

número de vendedores permanece inmodificable, a pesar de un aumento en los precios, la industria 

deberá considerarse como un oligopolio. 

 

Los grandes vendedores, algunas veces, acuerdan entre ellos imitar la producción total, mediante la 

repartición del mercado entre los miembros del grupo oligopolistico. En algunas ocasiones, los 

vendedores firmar contratos comprometiéndose a vender su cuota del mercado a precios fijos; tales 

acuerdos incluyen sanciones especiales para aquellos miembros que no cumplan los acuerdos. 

 

Consecuencias del monopolio 
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El economista Joseph Schumpeter afirmaba como deseables los monopolios por su capacidad de 

innovación tecnológica al disponer excedentes para investigar, cosa que no lograría la empresa en 

libre competencia. Parecería sin embargo, según evidencias en muchos sectores, que triunfara la tesis 

ŘŜ ƭƻǎ ƳƻƴƻǇƻƭƛƻǎ ŘƻǊƳƛŘƻǎ ŀƭ ƭƭŜƎŀǊ ŀ ǎŜǊ ŘƻƳƛƴŀƴǘŜǎ Ŝƴ Ŝƭ ƳŜǊŎŀŘƻ ȅŀ ǉǳŜ άƭŀ ǇƻǎŜǎƛƽƴ ŘŜ ǳƴ ŎƛŜǊto 

grado de poder de mercado puede aumentar los esfuerzos innovadores, pero un enorme poder de 

ƳŜǊŎŀŘƻ ǇǳŜŘŜ ǊŜŘǳŎƛǊƭƻǎέΣ ŎƻƳƻ ŘƛŎŜƴ CƛǎŎƘŜǊ ȅ 5ƻǊƴōǳǎŎƘΣ ȅŀ ǉǳŜ ƭƻǎ ŜǎǘǳŘƛƻǎ ǎƻōǊŜ ƭƻǎ ƛƴǾŜƴǘƻǎ 

importantes suelen mostrar que las empresas de tamaño medio superan a líderes de las industrias. 

Pero la idea es válida como para decir que es las tecnologías un mercado de competencia imperfecta, 

o monopólica, pues las empresas, pocas, que investigan y descubren tecnologías nuevas o adaptan las 

existentes mejorándolas, logran retener en su beneficio los frutos de la investigación, lo que se 

concreta o en altos precios o en las masivas  elaboraciones de productos que se generan con la 

aplicación de las tecnologías. 

 

Adicionalmente, hay que analizar el fenómeno de la creación y dista del producto desde el punto de 

vista de los precios del mercado que representan el vehículo para la distribución del ingreso nacional, 

en la libre competencia se llegaba a una ampliación en la oferta de las empresas con costos de 

producción más bajos, y esto significaba un beneficio para el consumidor. El monopolio, al limitar la 

concurrencia, limita la oferta y aumenta los precios de los monopolistas, lo que conlleva una 

transferencia de riqueza 

 

Pero no sólo se transfiere riqueza a través de los precios monopólicos, sino que éstos impiden la 

formación de nueva riqueza, al no permitir que surja nueva producción, quedando desperdiciados 

factores productivos  que se usarían en un sistema de competencia. 

 

Y, por si fuera poco, en el régimen monopólico u oligopólico es retribuido con niveles salariales 

inferiores a lo que comparativamente si existiera concurrencia. 

 

Precios en Monopolio, A diferencia de la libre competencia donde el empresario está supeditado al 
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precio del mercado, en el monopolio la empresa tiene mayor dominio sobre el mercado en que 

opera, al no haber competidores con sustitutos para su producto, y no hay un precio del mercado, al 

que deba subordinarse. 

 

La única limitación que encuentra la demanda misma, la cual disminuirá a medida que el precio suba y 

viceversa. Estará además sometida a la estructura de sus costos. 

Todo empresario tiene varias clases de costos: se llama fijos a aquellos que, como la administración y 

el arrendamiento, son independientes del volumen producido. Se llaman variables los que 

necesariamente se alteran en  función del volumen producido, tales como materia prima y mano de 

obra directa. La suma de los costos fijos y los variables son los costos totales. Y éstos, divididos por el 

número de unidades producidas, nos dan el costo medio unitario. Los costos medios unitarios, 

tienden a ser decrecientes sólo hasta el límite compatible con las economías de escala, dado por el 

volumen a partir del  cual los costos fijos no resisten los costos variables, requiriendo nuevas 

erogaciones. 

 

Situación del monopolista. Se llama costo marginal a aquél en el que incurre la empresa para 

producir una unidad adicional de producto. Pues bien. La empresa buscará, a corto plazo, la posición 

que le brinde la máxima ganancia, siendo el precio el instrumento a manipular. Se podrá vender 

mucha cantidad, a condición de que el precio sea bajo. O se podrá vender a precio alto a condición de 

vender bajas cantidades. Pero no es posible vender a precios altos cantidades altas. Buscará pues 

aquel nivel de ventas que le produzca máxima distancia entre ingreso total y costo total.  De esa 

manera se elevará al máximo su ganancia total. 

 

Precios en oligopolio. Hoy, principalmente en el sector industrial, en una misma rama existen pocas 

grandes empresas que puedan competir relativamente entre sí, tendiendo a diferenciarse por su 

calidad, cosa que hacen aparecer a través de la publicidad para aprovechar la competencia; o, si están 

coaligados, aprovechar todas las posibilidades de la demanda. Otros, pequeños, subsisten al compás 

de la dirección que imprimen los oligopolistas dominantes, concretamente  a través de la imposición 

del precio. Y adicionalmente, en el mismo sector, puede haber compañías más pequeñas o 
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marginales, surgiendo así en el mercado relaciones muy complejas. El precio, como en la libre 

competencia, sigue siendo un dato externo para el pequeño oligopolista, ya que los grandes pueden 

determinarlo de acuerdo con su estrategia económica. 

 

Si los grandes actúan independientemente y sin pactos, una empresa grande puede aumentar su 

precio con la esperanza de que no se presenten reducciones  significativas en las cantidades 

demandadas. Entre tanto, la competencia puede tratar de mantener el precio, interesada así en 

aumentar su participación, en el mercado, lo que reducirá las ventas e ingresos de la primera. Lo 

mismo ocurrirá si espera vender más, bajando precios ya que todo depende de si los otros también 

bajan precios o permanecen quietos. Y así, cualquier decisión para variar precios hacia arriba, reducirá 

ventas e ingresos. Inversamente, cualquier disminución de precios podría ser imitada por la 

competencia que no querría perder ventas. 

 

En resumen: si entre los oligopolistas hay acuerdos, se adoptará comportamiento idéntico al del 

monopolio. Si uno de ellos no participara en acuerdos, actuará en forma similar a la libre competencia 

y atenderá los precios impuestos por los demás. Y de no haber acuerdos, todos serán cautelosos. 

 

En general el precio será más alto que en la libre competencia, y lo determinará el costo medio 

unitario más una ganancia razonable, y es el llamado principio del costo pleno. 

 

La competencia monopólica. En un mundo como el de hoy, globalizado, sin fronteras, casi todos  los 

productos y servicios de las principales economías del mundo tienen sus competidores.  

 

Hablamos de computadores, vehículos, perfumes, ropa, comidas rápidas, refrescos, equipos médicos 

de diagnóstico, equipos de sonido, electrodomésticos. En fin, la lista es casi interminable, está 

creciendo rápidamente, y al final la competencia, más que entre productos o servicios propiamente, 

se da entre Microsoft, IBM, Mitsubishi, Givanchi, Levis, Mc Donald's, Siemens, Sony, Electrolux. Así 

que los adelantos en transporte, aviación, computadores, satélites y telecomunicaciones facilitan la 

toma de decisiones y, en cualquier lugar del mundo se tienen productos de cualquier lugar del mundo 
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en tiempo virtual, producidos por multinacionales. 

 

Es más, en la época de la economía industrial, el empresario ubicaba su precio de venta con base en 

sus costos de producción; en la economía informacional tiene que ubicar sus costos de producción 

teniendo como base el precio de sus competidores.  

Y entre dos extremos que sólo excepcionalmente existen, como son la libre competencia pura y el 

monopolio puro, existe una cada vez más amplia gama de posibilidades, productores que operan 

dentro de la llamada Competencia Monopólica. 

A diferencia del oligopolio en el que hay relativamente pocas firmas, en la competencia monopólica el 

enfrentamiento por conquistar el mercado es generalmente entre colosos multinacionales que 

ofrecen productos similares pero diferenciados, dentro de las llamadas gamas, o rangos de mercado, 

en donde cada firma tiene un limitado grado de control sobre el precio, (si es limitado, es porque hay 

competencia, y si hay control es porque hay monopolio =competencia monopólica). 

 

Las empresas transnacionales operan a través de numerosos países a la vez; en los años setenta su 

número no superaba dos centenares, y para 1998 eran más de cuarenta mil. Las doscientas 

transnacionales más importantes tienen un volumen de negocios superior a la cuarta parte de la 

actividad económica mundial. 

 

Muchas de esas compañías conforman los llamados conglomerados, cuando se ocupan de la 

producción de muchos tipos diferentes de bienes y servicios, y de sus eventuales alianzas con otras 

organizaciones surgiendo redes, y figuras diferentes que estudiamos a continuación. 

 

DEMANDA 

 

La demanda de una mercancía (bien) es la cantidad de ella que el individuo estaría dispuesto a 

comprar, en un momento dado, a los diversos precios posibles. 

 

Por tanto, la demanda está representada por una serie de posibles alternativas que correlacionan las 
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diferentes demandas con los distintos niveles de precios presentados. Esta serie de alternativas  

posibles varía inversamente al nivel de los precios. 

Como se puede ver, la demanda no es una simple cantidad de un producto, sino que es toda una 

relación o lista de las cantidades de una mercancía que los compradores estarían dispuestos a 

adquirir, a los diversos precios posibles. Por último, se entenderá por demanda la cantidad de un 

artículo que se compra a un precio dado, por unidad de tiempo: un día, una semana, un mes. 

 

Factores determinantes de la demanda. El precio es un determinante de gran importancia para la 

demanda, ya que las personas, a medida que los precios disminuyen, tienden a comprar más bienes y 

servicios. Con esta afirmación se puede considerar que el precio es un determinante de la demanda. 

Además del precio, como el factor más importante en la determinación de la demanda, existen otras 

variables que influyen en este proceso, entre otros: gustos y preferencias; ingresos del consumidor; 

precios de los productos sustitutos.  

 

Gustos y preferencias. Las razones por las que la demanda de los consumidores cambia cuando los 

gustos varían, son múltiples. Puede ser desde un simple capricho de la moda o debido a las 

condiciones climatológicas. 

 

También las campañas publicitarias influyen en los gustos de manera determinante, al grado de 

preferir el cambio total de cualquier artículo. Por ejemplo, si antes se usaba la corbata ancha y ahora 

está de moda la angosta, ocasionará la preferencia por las corbatas angostas. Es decir, un aumento en 

el deseo por un elemento cualquiera, tiende a incrementar su demanda efectiva. 

 

En consecuencia, puede aumentar o disminuir la demanda en la cantidad de un producto, como 

resultado de la moda o de la publicidad. 

 

Ingresos del consumidor. Cuando se presenta una modificación en los niveles de ingreso, se produce 

un incremento o una disminución en la cantidad demandada. Supóngase que el ingreso real de un 

consumidor se incrementa en 30%, es probable que el consumo de varios bienes se eleve en la misma 
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proporción. Aunque también es probable que se compre ciertos bienes que antes no se consumían y 

quizá se reduzcan las compras de otros. 

 

Resumiendo, cuando los ingresos reales suben, aumenta la demanda, y cuando disminuyen, también 

disminuye la demanda. Precios de los productos sustitutos 

Se denominan productos o bienes sustitutos aquellos bienes que pueden desplazar a otros en un 

momento dado. Por ejemplo, la carne de res y la "carne de soya" (alimento vegetariano); la 

mantequilla y la margarina; un aparato radiofónico por uno estereofónico. 

 

En la realidad los bienes sustitutos operan de dos formas: 

 

a. Cuando el precio de un bien aumenta su demanda disminuye, y se sustituye por otro bien de menor 

precio. 

b. Cuando mejoran los ingresos de los demandantes, cambian sus hábitos de consumo y sustituyen 

bienes de inferior calidad por otros mejores. 

 

Ley de la demanda. La ley de la demanda se expresa así: al aumentar el precio (P), la cantidad 

demandada (CD) disminuye; y al disminuir el precio (P), la cantidad demandada (CD) aumenta. Esta 

expresión queda representada de la siguiente manera: 

 

Para comprenderla mejor, se puede utilizar una tabla de demanda individual hipotética: 
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Como se observa, existe una relación inversa entre precios y cantidades. Explicado de otra manera, 

resulta que las personas estarían dispuestas a comprar más bienes o servicios, a medida que el precio 

disminuyera. Y al contrario, a medida que se incrementa el precio, sería menor la cantidad que el 

consumidor desearía adquirir. 

Para representar a la demanda (D) en forma objetiva, se puede utilizar un gráfico cartesiano con el 

ǉǳŜ ǎŜ ƻōǘŜƴŘǊł ǳƴŀ άŎǳǊǾŀ ǘƝǇƛŎŀ ŘŜ ƭŀ ŘŜƳŀƴŘŀέΦ  [ƻǎ ǇǊŜŎƛƻǎ ǇƻǎƛōƭŜǎ ǎŜ ƛƴŘƛŎŀƴ ƻ ǊŜǇǊŜǎŜƴǘŀƴ Ŝƴ 

la escala de las ordenadas o eje vertical (Y), y las cantidades demandadas se señalan sobre la línea 

horizontal o eje de las abscisas (X).  
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           Y  

                               $15             D 

   

                                14 

 

                                13 

 

                              12 

 

                                11 

                                   D 

                              10                                                                                                      X 

                                      0         10           13          14          17          20            

21 

      Cantidades demandadas en kgs. 

 

La explicación al gráfico de la demanda indica que al unir los puntos localizados, representan la 

relación entre el precio y la cantidad que puede ser demandaŘŀ όǾŜƴŘƛŘŀύΣ Ŝǎǘƻ Ŝǎ άŎǳŀƴǘƻ Ƴłǎ ǎŜ 

eleven los precios de un producto cualquiera, menores serán las cantidades que los consumidores 

ŜǎǘŀǊƝŀƴ ŘƛǎǇǳŜǎǘƻǎ ȅ Ŝƴ ŎƻƴŘƛŎƛƻƴŜǎ ŘŜ ŀŘǉǳƛǊƛǊΣ Ŝƴ ŘŜǘŜǊƳƛƴŀŘƻ ǇŜǊƝƻŘƻ ŘŜ ǘƛŜƳǇƻέΦ 

 

Elasticidad de la demanda. Se conoce con el nombre de elasticidad de la demanda, al grado en que 

varía el consumo en respuesta a un cambio de precio. Entonces, las cantidades demandadas de un 

artículo, varían en función del nivel de los precios. 

 

Sin embargo, la intensidad de la reacción de la demanda y los precios puede ser muy diferente. En 

unos casos la demanda reacciona violentamente, en otros los cambios en las cantidades demandadas 

son pequeños. 
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La elasticidad de la demanda, ayuda a prever qué efectos tendrán los cambios de los precios sobre el 

gasto total en una mercancía. 

 

Clases de elasticidad 

 

Existen varios grados de elasticidad en la demanda, pero se pueden concretar a tres: elástica, unitaria 

e inelástica. 

άLa demanda elástica, es cuando las variaciones en el precio provocan sensibles alteraciones en la 

misma. Los artículos de lujo (suntuarios) tienen demanda elástica, porque cuando suben los precios 

ŘƛǎƳƛƴǳȅŜ Ŝƭ ǾƻƭǳƳŜƴ ŘŜ ƭŀ ŘŜƳŀƴŘŀ όŎŀǎƻ ŘŜ ƭƻǎ ŀǳǘƻƳƽǾƛƭŜǎύέ1 

            Y 

   

              D 

 

 

      D 

 

                 X 

La elasticidad unitaria, se presenta cuando una baja o alza en el precio va acompañada de un cambio 

proporcional en la cantidad demandada, en forma tal que el valor del dinero gastado permanece 

igual. 

  Y           

             D  

 

           D  

                                                           

                                                              X 

                                                             
1 Paschoal R. José. Introducción a la Economía. Enfoque latinoamericano, México, Harla, 7a. ed. 1979 
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La demanda inelástica, los productos no sufren alteraciones notables por aumento o disminución de 

los precios, es decir, cuando suban los precios el volumen de la demanda no varía, o varía muy poco. 

 

Propiedades de la curva de la demanda: 

 

a. La curva de la demanda es descendente y de izquierda a derecha. 

b. Cuanto más bajan los precios, la curva tiende a ser paralela al eje de las abscisas (X). 

c. Cuanto más suben los precios, la curva tiende a ser paralela al eje de las ordenadas. (Y). 

                Y           

         D  

 

             

              D 

       X 

 

LA OFERTA 

 

La oferta es el fenómeno correlativo a la demanda. Se le considera como la cantidad de mercancías 

que se ofrece a la venta a un precio dado por unidad de tiempo. La oferta es una relación funcional 

entre los precios posibles de una mercancía y las tasas a las cuales esa mercancía sería ofrecida en 

venta en un tiempo dado, si los demás factores permanecen iguales. Por ejemplo 
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Los datos de la relación numérica muestran lo  siguiente: 

a) A mayor precio siempre hay tendencia a ofrecer más que a un precio menor, y la inversa. 

b) Cuando aumenta la oferta disminuye el precio. 

Factores determinantes de la oferta 

Existe una diversidad de factores que sirven para revisar lo que son los determinantes de la oferta. 

Muchos de ellos, como la actitud de los empresarios en cuanto al margen de ganancia ostensible al 

precio vigente en el mercado, resulta ser un factor de carácter subjetivo. Pero hay otros factores que 

pueden tener mayor precisión en el estudio de la oferta, tales como: costos de producción, 

tecnología, impuestos y subsidios. 

 

Costos de producción. Se considera un costo de producción a los que se paga por los factores 

productivos. Los costos de producción son todos aquellos elementos de costo que tienden a 

permanecer constantes en su cantidad total a medida que la producción aumenta o disminuye. 

 

La tecnología, también como determinante de la oferta, es un factor que contribuye a disminuir los 

costos de producción. Esta relación entre costo-tecnología, puede generar un incremento en la oferta. 

 

Los impuestos. Se entiende por impuesto la aportación económica en moneda o en especie que el 

Estado o una autoridad subalterna fija y exige a los ciudadanos que la ley señala como generadora del 

crédito fiscal. 

 

Para algunos economistas, el impuesto es un seguro; se le considera así porque cuando los 

ciudadanos aportan al Estado una cantidad, como asegurados, el Estado, como asegurador, los 

protege de los peligros que encierra la vida en comunidad. 

 

Ciudadanos     Pagan impuestos al   Estado 

 

Ciudadanos    Protege     Estado 
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Los subsidios. A fin de proteger a la población de bajos ingresos, el gobierno proporciona una 

determinada cantidad de dinero o de estímulos a las empresas o industrias para que los productos o 

servicios que ofrecen no dañen la economía del consumidor de escaso poder adquisitivo. Tal es el 

caso del Bono Solidario  que  constituye un incentivo parar la población ubicado en los tres primeros 

percentiles de la pobreza. 

O bien, para evitar el aumento en el precio de  una mercancía de consumo masivo, el gobierno 

proporciona dinero a los productores para que no incrementen el precio de venta. Por ejemplo el gas: 

 

Gobierno          Proporciona dinero 

 

           Productores  

 

Consumidor        Venden más barato 

 

Otro ejemplo es el subsidio que se destina para la transportación colectiva de los estudiantes 

universitarios al igual como se subsidia a los discapacitados y de la tercera edad. 

 

 Ley de la oferta 

 

La ley de la oferta se expresa así: Al aumentar el precio (P), la cantidad ofrecida (C0) aumenta; y al 

disminuir el precio (P) la cantidad ofrecida (C0) disminuye. La representación gráfica de la ley se 

presenta de la siguiente manera. 

 

                                                        +PτCO 

                                                        τP+CO 

 

Para el efecto puede elaborarse uƴ ƎǊłŦƛŎƻ ŎŀǊǘŜǎƛŀƴƻ ǇŀǊŀ ǊŜǇǊŜǎŜƴǘŀǊ ƭŀ άŎǳǊǾŀ ǘƝǇƛŎŀ ŘŜ ƭŀ ƻŦŜǊǘŀέ 

(OF). 
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   Y                                                                                OF 

   6 

 

   5 

 

   4 

 

   3 

 

   2 

   1 

         OF   

                  X 

   0     12    15    17    19     22     25  

 

Cantidades ofrecidas (millones de Kgs. semana) 

 

El gráfico de la oferta se interpreta considerando que las cantidades ofrecidas aumentan a medida 

que los precios aumentan; las relaciones precio-cantidad son directasΣ Ŝǎǘƻ Ŝǎ άcuanto más se eleven 

los precios de un producto cualquiera, mayores serán las cantidades que los productores estarán 

ŘƛǎǇǳŜǎǘƻǎ ŀ ƻŦǊŜŎŜǊΣ ŀǳƴǉǳŜ ƴƻ ǎƛŜƳǇǊŜ Ŝƴ ŎƻƴŘƛŎƛƻƴŜǎ ŘŜ ǇǊƻŘǳŎƛǊ ŀ ŎƻǊǘƻ ǇƭŀȊƻέ2. 

 

Propiedades de la curva de la oferta: 

 

a) La curva de la oferta es descendente de derecha a izquierda. 

b) Cuanto más bajan los precios, la curva tiende a ser paralela al eje de las ordenadas (Y). 

c) Cuanto más suben los precios, la curva tiende a ser paralela al eje de las abscisas (X). 

                                                             
2 Paschoal R. José op. cit. 
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Elasticidad de la oferta 

 

Se toma como elasticidad de la oferta, la medida en que se ofrece un producto en respuesta a un 

cambio de precio.  

 

El efecto que puede tener un aumento del precio, sobre la cantidad ofrecida es comparable con el 

análisis que se hizo de la demanda, sólo que en el caso de la oferta no se puede establecer el 

resultado sobre el valor del dinero gastado, lo cual es consecuencia del consumo efectivo. 

 

Clases de elasticidad 

 

Al igual que en la demanda se presentan tres tipos principales de elasticidad: elástica, unitaria e 

inelástica. 

 

Oferta elástica, es la que sufre variaciones sensibles, originadas por alteraciones en el precio. 

Oferta unitaria, se presenta cuando la expansión relativa de las cantidades ofrecidas es rigurosa-

mente proporcional a la expansión relativa de los precios. 

Oferta inelástica, es aquella que no se cambia notablemente por la alteración de los precios. 

En consecuencia, la elasticidad de la oferta es una medida del grado de reacción de la cantidad 

ofrecida a las variaciones del precio. 

 

El comportamiento de los costos tiene un papel determinante en la elasticidad de la oferta, ya que el 

estímulo que pueda tener un producto para aumentar su producción, se verá frenado por el alza de 

los costos. 

 

Los precios se forman debido a ciertas condiciones de equilibrio entre la oferta y la demanda. Es decir, 

los precios se están formando continuamente como resultado de la concurrencia de la oferta y la 

demanda. 
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A veces parece como si los precios dominaran nuestras vidas, pero en realidad es una consecuencia 

del caudal de bienes y servicios ofrecidos, los cuales dependen a su vez de los precios que prevalecen 

en el mercado. 

 

EL PRECIO 

 

Es el elemento que une a los eslabones oferta y demanda que forman a la oferta y a la demanda, y 

pueden brindar estabilidad a todo el sistema económico. 

 

Por ejemplo: 

ŀΦ άEl precio tiende a poner en equivalencia la cantidad que los vendedores están dispuestos a ofrecer 

a la venta y la cantidad que los compradores desean adquirir. 

b. A menor precio se demanda mayor cantidad de una mercancía. 

c. Un aumento de la demanda provoca un alza del precio y una extensión de la oferta; una disminución 

de la demanda tiende a provocar una baja del precio y una contracción de la oferta. 

d. Un aumento de la oferta tiende a provocar una baja del precio y una extensión de la demanda; una 

disminución de la oferta tiende a provocar un alza del precio y una contracción de la demandaέ3. 

A manera de resumen, se presentan las características más sobresalientes de las leyes de la oferta y la 

demanda en relación con el precio: 

1. Para la oferta: 

a. Un aumento en la oferta ocasiona una baja del precio y una extensión de la demanda. 

b. Una disminución de la oferta produce un alza del precio y una contracción de la demanda. 

2. Para la demanda:  

a. Un aumento de la demanda provoca un alza del precio y una extensión de la oferta. 

b. Una disminución de la demanda provoca una baja del precio y una contracción de la oferta. 

3. Para el precio: 

a. Por regla general, a menor precio se demanda mayor cantidad de mercancía que a un precio 

                                                             
3 Guerra C. Roberto. op. cit. 
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mayor, y a mayor precio se ofrece a la venta mayor cantidad que a precio menor. 

b. El precio tiende a poner en equivalencia la cantidad de productos que los vendedores están 

dispuestos a ofrecer a la venta y que los compradores desean adquirir. Para concluir, las 

características que se han observado acerca del precio, la oferta y la demanda de los artículos, se 

deciden en el mercado. 
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UNIDAD TRES:  ANÁLISIS DE LAS VARIABLES  MACROECONOMÍCAS Y SU INCIDENCIA EN EL 

DESARROLLO EMPRESARIAL. 

Es la rama de la economía que estudia la toma de decisiones de un individuo, familia, empresa desde 

un punto de vista agregado. Es un instrumento que lo aplica el gobierno teniendo como función guiar 

los destinos del sistema económico hacia el crecimiento y desarrollo, a través de políticas económicas 

como normas, leyes que rigen la economía de un país; teniendo como objetivo dar soluciones a los 

problemas mediante leyes políticas.  

Agregado.- Son las actividades económicas de toda la población. 

 

Intervienen los sectores económicos como: 

Sector Público.- Esta compuesta por los poderes del Estado. 

Función de transparencia y de Control Social 

Está conformado por: 

* El Consejo de Participación Ciudadana y Control Social, 

* La Defensoría del Pueblo, 

* La Contraloría General del Estado y superintendencia. 

Función Ejecutivo 

Lo ejerce el Presidente(a), un Vicepresidente(a) Ejecutivo(a) y los (o las) Ministros(as). 

Función Electoral: 

Está conformada por:  

* El Consejo Nacional Electoral y; 

* El Tribunal Contencioso Electoral. 

Función Judicial  
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El cual está constituido por la Corte Suprema de Justicia, los Tribunales, el Ministerio Público, la 

Defensoría Pública, los órganos de investigación penal, el sistema Penitenciario. 

Función Legislativa 

Está compuesto por una Cámara en la Asamblea Nacional; representada por diputados y  

 Representantes de los Estados y pueblos indígenas de la República; en los estados están 

Representadas por el Consejo Legislativo 

Sector Privado.- Intervienen las empresas y las familias. 

Las Empresas.-  

 Realizan las siguientes actividades: 

* Consumo de bienes y servicios. 

* Oferta de bienes y servicios. 

* Pago de Salarios 

* Renta de Capital 

* Inversión 

* Exportaciones 

*  Importaciones, etc. 

Las Familias.-  

 Cumplen las siguientes actividades: 

* Consumo de bienes y servicios. 

* Fuerza laboral. 

* Ingresos 
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* Ahorro. 

Sector Externo. 

 Flujo de Capitales 

 Organismos Internacionales 

Sector Financiero.- Tenemos los bancos, cooperativas de ahorro, empresas aseguradoras, que 

brindan funciones como créditos, captar depósitos y ahorros, canaliza inversión a sectores 

productivos, etc. 

INDICADORES ECONOMÍCOS 

Producto Nacional Bruto.- valor total del ingreso que perciben los residentes nacionales sin importar 

si el ingreso es de producción interna o externa, contabiliza lo producción por los factores de 

producción nacionales tomando en cuenta el valor agregado por empresarios extranjeros. 

Producto Interno Bruto.-  Valor monetario de bienes y servicios terminados dentro de los límites 

nacionales sin importar si es residente nacional o extranjero producido en un periodo determinado. 

PIB Nominal.- Cuantifica el valor de bienes y servicios a precios de mercado. 

«PIB Real.- Cuantifica el valor físico de la producción a precios constantes tomando referencia un 

año». 

«PIB Per cápita.-  Es el promedio del producto interno bruto por habitantes de una economía. 

También se lo suele llamar renta  per cápita o ingreso pre cápita. Se calcula dividiendo el producto 

interno bruto por las cantidades de habitantes de una economía». 

PIB Sectorial.- Cuantifica el valor de los sectores económicos de importación y exportación dentro del 

análisis sectorial y a  demás permite conocer características de un mercado. 

Producto Interno Nacional.- Es igual al producto interno bruto menos la depreciación del capital este 

deberá ser menor que el PIB. 

Producto Nacional Neto.- Es el producto final total, incluyendo la inversión neta, producido por 
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aquellos factores pertenecientes a un país, esto es, que tienen nacionalidad a efectos económicos, 

dentro o fuera de las fronteras nacionales durante un año. 

TRES MODOS PARA CALCULAR EL PIB 

V Método del Gasto 

V Método de Ingreso 

V Método del valor agregado 

«Método del Gasto 

Se refiere a la sumatoria de todas las demandas». 

PIB = consumo + inversión + gasto público + exportaciones - importaciones 

En abreviaturas: 

PIB = C + G + I + (X-M) 

      

 

       

Consumo (C): Utilización de bienes y servicios producidos en una economía. 

Inversión (I): Colocación de dinero para obtener algún rendimiento al futuro. 

Gasto público (G): Son aquellos bienes y servicios adquiridos del Estado  

Exportación (X): Salida de productos o servicios. 

Importación (M): Entrada de productos o servicios. 

 

Método de Ingreso: 

 Es la sumatoria de todos los ingresos que se da en una economía. 
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PIB = SALARIO + RENTA + AMORTIZACIONES  + BENEFICIO + (IMPUESTOS INDIRECTOS ï SUBSIDIOS) 

                                Pago de empleados 

                                                         Dinero que se recibe por un bien 

                                   Perdida del valor de activos diferidos (dinero) 

                    Ingreso que recibe el Estado 

                    IVA, impuestos que pagamos al Estado 

                           Aportes económicos del Estado para el desarrollo humano de un  país 

Método del Valor Agregado 

Es el valor del mercado ς el valor del mercado de los insumos para realizar dicho producto  

PIB.- Sumatoria del valor agregado de cada uno de los sectores. 

=   -  

 

 

LA OFERTA Y DEMANDA AGREGADA 

La historia económica de los países puede apreciarse en su desarrollo macroeconómico. Los 

economistas han desarrollado el análisis de oferta y demanda agregada para ayudar a explicar las 

principales tendencias en la producción y en los precios. 

 

DEMANDA AGREGADA 

Representa la cantidad de bienes y servicios que los habitantes, las empresas, las entidades públicas y 

el resto del mundo desean y pueden consumir del país para un nivel determinado de precio.  

Otra forma de ver la demanda agregada tiene que ver con el flujo circular del ingreso y gasto; toda la 

producción de una economía (Y), debe tener un destino, el cual está dado por: C, I, G, X, M. el ingreso 

generado en la economía es igual a su gasto (destino) quedando como sigue: Y=C+I+G+X-M=DA 

En donde: DA = Demanda agregada. C = Demanda de consumo privado. I = Demanda de inversión. G = 

Consumo público. X = Exportaciones. M = Importaciones. 
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Por otro lado, la demanda interna se calcula de la siguiente manera: 

DI = C + I + G 

Y la Demanda Final como: C+I+G+X 

Componentes de la Demanda Agregada 

La demanda agregada (DA) es la cantidad total de producción que se comprará voluntariamente a un 

determinado nivel de precios. Es el gasto que se desea realizar en todos los sectores de producción. 

En el Grafico 1 podemos observar  la curva de demanda agregada que tiene pendiente negativa: si 

suben los precios la gente querrá comprar menos y si bajan querrá comprar más.  

Grafico Nº 1  Demanda Agregada 
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 El consumo (C) es el gasto total realizado por los individuos en bienes de consumo. Está 

determinado por la renta disponible (renta personal menos los impuestos).  

 La inversión (I) es el gasto privado en bienes de capital (estructura, equipos). Está 

determinado por el nivel de producción, el costo del capital y las expectativas sobre el futuro.  

Se relaciona con el Ingreso y la tasa de interés.  

El ingreso es todo el monto que el sujeto obtenga por su trabajo personal, prestado en relación de 

dependencia o en forma independiente tañes como remuneraciones.  

La tasa de interés es el precio del dinero en el mercado financiero al igual que el precio de cualquier 

producto, cuando hay más dinero en el mercado la tasa baja y cuando escasea el dinero el interés 

sube. El gasto público (G) corresponde a las compras de bienes y servicios por parte del Estado. Está 

determinado directamente por las decisiones de gasto expresadas en el presupuesto nacional 
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 Las exportaciones netas (X) son las exportaciones del país menos el valor de las 

importaciones. Está determinada por la renta nacional y extranjera, por los precios y por los 

tipos de cambio. 

La curva de demanda se desplazan por variables de política controladas por el gobierno (política 

monetaria y política fiscal) y variables exógenas, es decir, aquellas originadas fuera del modelo 

DA - OA (producción extranjera, avances tecnológicos, bolsa de comercio). Un ejemplo gráfico 

de desplazamiento se puede en el (Ver Grafico 2) 

 

Grafico N°2 Desplazamiento  

 

 

Factores que Desplazan la Demanda Agregada de su Curva Original 


